﻿CONCIZELE DE LEGI ALE PUTERII O CARTE JOOST ELFERS ROBERT GREENE NOUA EDITIE Editura: PROFILE BOOKS ISBN - - - - NICIODATĂ NICIODATĂ PE MAE˜TER NU PUNEȚI NICIODATĂ Ð¢ÐžÐž MULTĂ ÎNCREDERE ÎN PRIETENI ÎNVĂȚĂ CUM Ð¢Ðž FOLOSEȘTE DUȘMANI Ascunde-ți intențiile ÎNTOTDEAUNA FĂRĂ DECÂT NECESAR ATÂT DE MULT DEPINDE DE REPUTATIE -PAZA-L CU VIATA TA ATENȚIA JUDECĂTORII CU Orice PRETUP PUNEȚI PE ALȚII Ð¢Ðž FACE MUNCA PENTRU VOI, DAR ÎNTOTDEAUNA LUĂ CREDITUL ÐœÐ ÐšÐ• VIN ALȚI OAMENI Ð¢Ðž TU - UTILIZAȚI MOMELE DACĂ ESTE NECESAR CÂȘTIGĂ PRIN ACȚIUNILE TA, NICIODATĂ PRIN ARGUMENT INFECȚIE: EVITAȚI NEFERICIȚII ȘI NENOROCII ÎNVĂȚĂ Ð¢Ðž PĂSTRA OAMENII DEPENDENT DE TINE UTILIZAȚI ONESTITATEA ȘI GENEROZITATEA SELECTIVE Ð¢Ðž DEZARMĂ-ȚI VICTIMEI CÂND CEREȚI AJUTOR, FACEȚI APEL Ð¢Ðž INTERESUL OAMENILOR, NICIODATĂ Ð¢Ðž MILA SAU RECUȚINȚA LOR Pozați-vă ca un prieten, lucrați ca spion Zdrobește-ți inamicul TOTAL UTILIZAȚI ABSENCE Ð¢Ðž CREȘTE RESPECT ȘI ONOARE PĂSTRAȚI PE ALȚII ÎN SUSPENS: CULTIVAȚI UN AER DE IMPREVISIBILITATE NU CONSTRUIȚI CEȚI Ð¢Ðž PROTEJAȚI TU ÎNȘTI - IZOLAREA ESTE PERICULOSĂ ȘTII CU CINE AI DE-AVOARE - NU OFENSA PERSOANEA GREȘITĂ NU ANGAJATI Ð¢Ðž NIMENI PLAY A SUCK Ð¢Ðž CACH A SUCK - PARE MAI TIMP DECÂT MARCA TA UTILIZAȚI TACTICA PREDĂRII: TRANSFORMĂ slăbiciunea în putere CONCENTRAȚI-VĂ FORȚELE JUCAT CURTENUL PERFECT RECREAȚI-VĂ PASTREAZA-TI MAINILE CURATE JOACĂ-TE DE NEVOIA OAMENILOR Ð¢Ðž CRED Ð¢Ðž CREAȚI URMĂTORI CULTUL INTRAȚI ACȚIUNEA CU ÎNDRĂZNEAZĂ PLANIFICAȚI ALE CALEA Ð¢Ðž sfârșitul ÐœÐ ÐšÐ• REALIZĂRILE DVS PARE FĂRĂ EFORT CONTROLAȚI OPȚIUNILE: GET ALȚII Ð¢Ðž JUCAȚI CU CARDURILE PE CARE LE ÎNVĂȚIȚI JOACĂ Ð¢Ðž FANTZIILE OAMENILOR DEscoperiți șurubul mare al fiecărui bărbat FI REGAL LA MODA TA: COMPORTAȚI-VĂ CA UN REGE Ð¢Ðž FI TRATAT CA UNUL MAE˜TER ARTA CRONOMETRIEI DESPREȚI LUCRURILE PE CARE NU POȚI AVEA: Ignorându-l pe THEMIS CEA MAI BUNĂ răzbunare CREAȚI OCHELE IMPLICATE Gândește cum îți place, dar comportă-te ca ceilalți È˜TIR UP APELE Ð¢Ðž PRINCĂ PEȘTI DISPREZĂ PRÂZUL GRATUIT EVITAȚI SĂ PĂCȚI ÎN PANTOFIILE UNUI BĂRBAT MARE LOVIȚI PĂSTORUL ȘI OIA SE VA RĂSPIRA LUCRĂȚI LA INIMILE ȘI MINȚILE CELTORALȚI DEZARMAȚI ȘI ÃŽNFURIATE CU EFECT DE OGLINZĂ PREDICAȚI NEVOIA DE SCHIMBARE, DAR NICIODATĂ NU REFORMĂ Ð¢ÐžÐž MULT DEODATA NU APARE NICIODATĂ Ð¢ÐžÐž PERFECT NU TRECEȚI DE MARCA CARE ȚI-AȚI ȚINTIT; ÎN VICTORIE, ÎNVĂȚĂ CÂND Ð¢Ðž STOP ASUȚI NEFORMĂ PREFAŢĂ Sentimentul de a nu avea putere asupra oamenilor și evenimentelor este, în general, insuportabil pentru noi - atunci când percepem! neputincioși ne simțim nefericiți Nimeni nu vrea mai puțină putere; toată lumea își dorește mai mult În lumea de astăzi, totuși, este periculos să pari prea înfometat de putere, să fii deschis cu mișcările tale de putere Trebuie să părem corecți și cuminți Așa că trebuie să fim subtili - simpatici, dar vicleni, democratici, dar vicleni Acest joc de duplicitate constantă inost seamănă cu dinamica puterii care a existat în lumea intrigante a vechii curți aristocratice De-a lungul istoriei, o curte s-a format întotdeauna în jurul persoanei aflate la putere - rege, regină, împărat, conducător Curtenii care umpleau această curte se aflau într-o poziție deosebit de delicată: trebuiau să-și slujească stăpânii, dar dacă păreau că stăpânesc, dacă își câștigau favoarea prea evident, ceilalți curteni din jurul lor ar observa și ar acționa împotriva lor Deci, încercările de a câștiga favoarea maestrului trebuiau să fie subtile Și chiar și curtenii conduși de schi și capabili de o asemenea subtilitate trebuiau să se protejeze de colegii lor de curte, care în alte momente plănuiau să-i dea deoparte Între timp, curtea trebuia să reprezinte culmea civilizației și rafinamentului Mișcările violente sau deschise de putere au fost descurajate; curtenii ar lucra în tăcere și în secret împotriva oricăruia dintre ei care folosea forța Aceasta a fost dilema curteanului: deși păreau chiar modelul eleganței, ei au trebuit să depășească și să-și dejucă propriii adversari în cel mai subtil mod Curtezanul de succes a învățat de-a lungul timpului să facă toate mișcările sale indirecte; dacă a înjunghiat un adversar în spate, a fost cu o mănușă de catifea pe mână și cel mai dulce zâmbet pe față În loc să folosească constrângerea sau trădarea totală, curteanul perfect și-a făcut drum prin seducție, farmec, înșelăciune și strategie subtilă, plănuind mereu mai multe inove, Life in the Court a fost un joc fără sfârșit care necesita vigilență constantă și gândire tactică A fost wan civilizat Astăzi ne confruntăm cu un paradox deosebit de asemănător cu cel al curteanului: totul trebuie să pară civilizat, decent, democratic și cinstit Dar dacă respectăm acele reguli prea strict, dacă le luăm prea literal, suntem zdrobiți de cei din jurul nostru care nu sunt atât de proști Așa cum a scris marele diplomat și curtean al Renașterii, Niccold Machiavelic, "Orice om care încearcă să fie bun tot timpul este obligat să se prăbușească în rândul marelui număr care nu este bun " Curtea și-a imaginat culmea rafinamentului, dar sub suprafața sa strălucitoare un cazan de emoții daik - lăcomie, invidie, poftă, ură - a fiert și a fiert Lumea noastră de astăzi își imaginează în mod similar culmea faimessului, totuși aceleași emoții urâte sunt încă în interiorul nostru, așa cum au făcut-o pentru totdeauna, Jocul este același În exterior, trebuie să pari că respecți frumusețile, dar în interior, dacă nu ești un prost, înveți repede să fii prudent și să faci așa cum a sfătuit Napoleon Dacă, la fel ca gena curtezanului teiului de} tu îți stăpânești artele indirecte, învățând să seducă, să diarme, să înșele și să-ți depășească subtilitatea adversarilor, vei atinge înălțimile Semănătorului Vei fi: capabil să-i faci pe oameni să se lege de voința ta fără ca ei să-și dea seama ce ai făcut Și dacă nu-și dau seama de ceea ce ai, nu te vor supăra și nici nu te vor împotrivi Considerați Cele de legi ale puterii un fel de manual despre artele indirecte Studiind legile din această carte, veți înțelege puterea și proprietățile ei Și punându-le în practică, vei putea prospera în lumea modemului, arătând modelul de decenţă care fiind manipulatorul consum-inat LEGE NU Eclipsați NICIODATĂ MAE˜TERUL HOTĂRÂRE Întotdeauna fă-i pe cei de deasupra ta să se simtă confortabil superiori În dorința voastră, faceți-i plăcere și impresionați-i, nu mergeți prea departe în a vă etala talentele sau ați putea realiza opusul - inspirați frică și nesiguranță Fă-ți stăpânii să pară mai străluciți decât sunt ei și vei atinge culmile puterii TASTE Ð¢Ðž PUTERE Toată lumea are insecuriti es Când vă arătați în lume și vă arătați talentele, în mod natural, vă veți simți mai multe tipuri de resentimente, invidie și alte manifestări de nesiguranță Acest lucru este de așteptat Nu vă puteți petrece viața îngrijorându-vă pentru sentimentele meschine ale altora Cu cei de deasupra ta, totuși, trebuie să iei o abordare diferită: când vine vorba de putere, eclipsarea maestrului este poate cea mai mare greșeală a aii Nu vă păcăliți să vă gândiți că viața de triat s-a schimbat mult de pe vremea lui Ludovic al XIV-lea și a familiei Medici Cei care ating o poziție înaltă în viață sunt ca idng-urile și reginele: vor să se simtă în siguranță în pozițiile lor și superiori celor din jur în inteligență, inteligență și farmec Este o percepție greșită mortală, dar comună, să crezi că afișând și lăudându-ți darurile și talentele, câștigi afecțiunea maestrului Ð Ðµ poate pretinde apreciere, dar la prima lui ocazie el te va înlocui cu cineva mai puțin inteligent, cât de atractiv și mai puțin amenințător Această lege implică două reguli pe care trebuie să le realizați În primul rând, poți, din neatenție, să eclipsezi un maestru pur și simplu fiind tu însuți Sunt maeștri care sunt mai nesiguri decât alții, monstruos de nesiguri; le poți eclipsi în mod natural prin farmecul și grația ta Ð(tm) nu poți să nu fii fermecător, trebuie să încerci să eviți astfel de monștri ai vanității sau să găsești o modalitate de a-ți opri calitățile bune când ești în compania lor În al doilea rând, nu vă imaginați niciodată că, pentru că maestrul vă iubește, puteți face orice doriți S-ar putea scrie despre cărți întregi favoriți care au căzut din favoarea luându-și stÄƒtu-urile de bune, pentru că îndrăznesc să eclipseze Cunoscând pericolele de a-ți depăși mama, poți transforma această Lege în avantajul tău Mai întâi trebuie să-l măgulești și să-ți umflați materul Linguşirea deschisă poate fi eficientă, dar are limitele ei; este prea directă și evidentă și arată rău altor curteni Linguşirea discretă este mult mai puternică Dacă ești mai inteligent decât maestrul tău, de exemplu, pare opusul: ÐœÐ°ÐºÐµ el pare mai inteligent decât tine Acționează naiv ÐœÐ°ÐºÐµ se pare că ai nevoie de expertiza lui Faceți greșeli care nu vă vor răni pe termen lung, dar vă vor oferi șansa de a-i cere ajutorul Maeștrii adoră astfel de cereri Un maestru care nu-ți poate acorda darurile experienței sale poate îndrepta spre tine rea și rea Dacă ideile tale sunt mai creative decât ale maestrului tău, atribuie-le lui, într-un mod cât mai public posibil ÐœÐ°ÐºÐµ este clar că sfatul tău este doar un ecou al sfatului său Dacă ești în mod natural mai sociabil și mai generos decât materul tău, ai grijă să nu fii norul care îi blochează strălucirea de la ceilalți Ð Ðµ trebuie să apară ca soarele în jurul căruia toată lumea se învârte, radiind putere și strălucire, centrul atenției În toate aceste cazuri nu este o slăbiciune să-ți maschezi punctele forte dacă în cele din urmă ele duc la putere Lăsând pe ceilalți să te eclipseze, rămâi în control, în loc să fii o victimă a nesiguranței lor Toate acestea vă vor fi utile în ziua în care decideți să vă ridicați peste statutul inferior Dacă îți poți face materul să strălucească și mai mult în ochii celorlalți, atunci Ñƒ Ð / Ð / Ð°Ð³Ðµ Ð° mană divină și vei fi promovat instantaneu NU PUNE NICIODATĂ Ð¢ÐžÐž MULT ÎNCREDERE ÎN PRIETENI, ÎNVĂȚĂ CUM UTILIZAȚI DUȘMANI Fii atent la prieteni - ei te vor trăda mai repede, până acum sunt ușor de trezit la invidie De asemenea, devin răsfățați și tiranici Dar angajează un fost inamic și va fi mai loial decât un prieten, pentru că are mai multe de dovedit În mod ai mai multă frică de prieteni decât de dușmani Dacă nu aveți dușmani, găsiți o modalitate de a-i face ?iix itixg uâ€(tm)i olt ENSMES j LUTARC â€(tm) cT - Este firesc să vrei să-ți angajezi prietenul atunci când te amenajezi în momente de nevoie Lumea este un avion dur, iar frieiidele tale înmoaie durerile În plus, îi cunoști De ce depinde de o strigăt? cand ai un prieten la indemana? Problema este că de multe ori Ñƒon nu-ți cunoaște prietenii atât de bine pe cât îți imaginezi Prieteni des convine asupra lucrurilor pentru a evita o ceartă Își acoperă calitățile neplăcute, astfel încât să nu se jignească unul pe celălalt Ei râd extra hÃ¢rci la glumele celuilalt Deoarece onestitatea rareori întărește relația, s-ar putea să nu știi niciodată cum se simte cu adevărat un prieten Prietenii vor spune că îți iubesc poezia, îți adoră muzica, îți invidiază gustul în cioți - poate că vorbesc serios, de multe ori nu o fac Când decizi să angajezi un prieten, descoperi treptat calitățile pe care acesta le-a păstrat ascunse În mod ciudat, este aciul tău de ki Ð" dn es th at unb ui ane es tot ce este Oamenii vor să simtă că își merită norocul Primirea unei favoare poate deveni opresivă: înseamnă că ai fost ales pentru că ești prieten, nu neapărat pentru că meriți Thcre este aproape un strop de condescendență în actul de a angaja prieteni care îi afectează sec re ti Ñƒ Problema cu folosirea sau angajarea prietenilor este că îți va limita inevitabil puterea Prietenul este rareori cel care este cel mai capabil să te Ajute; și în cele din urmă, priceperea și competența sunt mult mai importante decât sentimentele de nesimțire Aii WQrking situație$ r^ceri un fel de distanță între oameni Încerci muncește, nu face prieteni; prietenia (reală sau falsă) nu face decât să întunece acest fapt Prin urmare, cheia puterii este abilitatea de a judeca cine este cel mai în măsură să-ți promoveze interesele în toate situațiile Dușmanii tăi, pe de altă parte, sunt o mină de aur neexploatată pe care trebuie să înveți să o exploatezi Când Talleyrand, ministrul de externe al lui Napoleon, a hotărât în că șeful său duce Franța spre ruină și sosise timpul să se întoarcă împotriva lui, el a înțeles pericolele conspirației împotriva erupei; avea nevoie de un partener, de un confederat - în ce prieten putea avea încredere într-un asemenea proiect? L-a ales pe Fouche, șeful poliției secrete, cel mai urât dușman al său, un om care încercase chiar să-l asasineze El știa că ura lor anterioară va crea o oportunitate pentru o reconciliere emoțională Știa că Fouche nu avea să aștepte nimic de la el și, de fapt, avea să depună eforturi pentru a dovedi că era demn de alegerea lui Talleyrand; o persoană care are ceva de dovedit va muta munții pentru tine În cele din urmă, știa că relația lui cu Fouche se va baza pe interesul reciproc și nu va fi contaminată de sentimentele personale Selecția sa dovedit perfectă; deși conspiratorii nu au reușit să-l răstoarne pe Napoleon, unirea unor parteneri atât de puternici, dar puțin probabil, a generat mult interes pentru cauză; opoziţia faţă de Împărat a început încet să se răspândească Și de atunci, Talleyrand și Fouche au avut o relație de lucru fructuoasă Ori de câte ori puteți, îngropați securea cu un inamic și puneți-l în serviciul dumneavoastră Nu lăsa niciodată prezența inamicilor să se supăreze sau te stresează - ești mult mai bine cu un adversar declarat sau doi decât să nu știi din cauza faptului că adevărații tăi dușmani mint Omul de putere este în conflict, folosindu-se de dușmani pentru a-și spori repuiția ca un luptător sigur păcălit, care poate fi atacat în vremuri de incertitudine Ascundeți-vă intențiile ' â€(tm) ~A'/' ' ' ? Păstrează oamenii în echilibru și în întuneric, fără a dezvălui niciodată scopul din spatele acțiunilor tale Dacă nu au nicio idee despre ce faci, nu pot pregăti o apărare Îndrumați-i suficient de departe pe calea greșită, învăluiți-i în suficient fum și, când își vor da seama de intențiile voastre, va fi prea târziu Ð"'Ð¡ Ð†Ð¡Ð" " Â£â- Â£j Â£? JJ i" â€(tm) '* -T Â" /) Ð›' ;-,â€(tm)' /* ' Ð 'A ? Câ€œh' fc â€˜ , "f dovedeşte contrariul, şi el a rupt iertarea A doua zi, Ryleyev a fost spânzurat din nou De data aceasta Ð³Ð / Ñ€Ðµ nu s-a rupt Învățați lecția: odată ce cuvintele sunt scoase, nu le puteți lua înapoi Ține-i sub control Bc deosebit de atent cu sarcasmul: Satisfacția momentană pe care o câștigi cu cuvintele tale înțepătoare va fi depășită de prețul pe care îl plătești f~cr ; Ð³Ð"Ðµ/Ñ‚Ñƒ o, Leu:;\ Ã(r);c da r;ziT i > J â€¢ LEGE ATÂT DE MULT DEPINDE DE REPUTATIE - PAZĂ-L CU VIAȚA TA jin 'j Ð"Ð" Reputația este singurul colț al puterii Prin ispășirea reputației poți intimida și câștiga; Odată ce alunecă, totuși, ești vulnerabil și vei fi atacat din toate părțile Faceți-vă reputația inatacabilă Fiți întotdeauna atenți la atacurile potențiale și contracarați-le înainte ca acestea să se întâmple Între timp, învață să-ți distrugi inamicii deschizând găuri în propria reputație Apoi stai deoparte și lasă opinia publică să-i atârne Ð"; ^ cero ev~ eu jf? Tt t!:z t ;^ vt't , ' ''! ' â- ITI - eu eu r,"d 'Ð³ Ñ Ñ‚^ Ð¹Ð³ÑƒÑ-Ñ-Ñ-Ñ-Ð³Ñ‚ cJrr iiâ€(tm); ;dct :c ;i â€(tm) J Ð›? ~Ñ‡>\ i: icf " ', Ð³? â€(tm) '' Ð" -â€ (tm)d l U S â€(tm)Ð-Ð"/ ;> â€¢ â€¢ Ð" c~anul ONTAGĂ - Ð" Oamenii din jurul nostru, chiar și cei mai apropiați prieteni ai noștri, vor fi întotdeauna, în măsura în care sunt, Ð³ÐµÑˆÐ°Ñ-Ð¿ misterioși și de neînțeles Personajele lor au niște niște secrete pe care nu le dezvăluie niciodată Incognoscibilitatea altor oameni s-ar putea dovedi tulburătoare dacă ne-am gândi la asta suficient de mult, deoarece ne-ar face imposibil să judecăm cu adevărat pe alții Așa că preferăm să ignorăm acest fapt și să judecăm oamenii după înfățișarea lor, pe ceea ce este cel mai vizibil pentru ochii noștri - haine, gesturi, cuvinte, actloni În domeniul social, aparențele sunt barometrul aproape tuturor judecăților noastre și nu trebuie să fii indus în eroare să crezi altfel O derapaj fals, o schimbare incomodă sau bruscă a aspectului tău se poate dovedi dezastruoasă Acesta este motivul importanței supreme de a face și a menține o reputație care este creată de dvs Acea reputație te va proteja în jocul periculos al aparențelor, distrage atenția privirilor cercetători ai altora de la a ști cum ești cu adevărat și îți va oferi un grad de control asupra modului în care te judecă lumea - o poziție puternică în care să te afli La început, trebuie să lucrați pentru a vă stabili o reputație pentru o calitate remarcabilă, fie că este generozitate, fie onestitate sau viclenie Această calitate te diferențiază și îi face pe alții să vorbească despre tine Apoi, vă faceți cunoscută reputația cât mai multor oameni posibil (subtil, totuși; aveți grijă să construiți încet și cu o fundație fermă) și urmăriți cum se răspândește ca o sălbăticie O reputație solidă vă crește prezența și vă exagerează punctele forte fără trebuie să cheltuiești multă energie De asemenea, poate crea o aură în jurul tău care va insufla respect, chiar și frică În luptele din deșertul nord-african din timpul celui de-al Doilea Război Mondial, generalul german Erwin Rommel avea o reputație de viclenie și de manevre înșelătoare care i-au lovit pe toți cei care l-au confruntat Chiar și atunci când forțele sale erau epuizate și când tancurile britanice le depășeau numeric cu cinci la unu, orașe întregi aveau să fie evacuate la știrea apropierii lui Faceți-vă reputația simplă și bazați-o pe o calitate excelentă Această singură calitate - eficiența, să zicem, sau seductivitatea - devine un fel de chemare care vă anunță prezența și îi plasează pe alții sub o speli, Reputația este o comoară care trebuie strânsă cu grijă și tezaurizată Mai ales când îl înființați pentru prima dată, trebuie să îl protejați cu strictețe, anticipând toate atacurile asupra lui Odată ce este solid, nu vă lăsați supărați sau defensivi la comentariile calomnioase ale inamicilor tăi - asta dezvăluie nesiguranță, nu încredere în reputația ta Luați în schimb drumul mare și nu arătați niciodată disperat în autoapărare Pe de altă parte, un atac asupra reputației unui alt bărbat este o armă puternică, mai ales atunci când ai mai puțină putere decât are el Ð Ðµ are mult mai multe de pierdut într-o astfel de bătălie, iar propria ta reputație, până acum mică, îi oferă o țintă mică atunci când încearcă să-ți întoarcă focul Dar această tactică trebuie exersată cu pricepere; nu trebuie să pari să te angajezi într-o răzbunare meschină Dacă nu distrugi reputația inamicului tău unsprezece, o vei distruge din greșeală pe a ta Nu mergi niciodată prea departe în atacurile tale, pentru că asta va atrage mai multă atenție asupra propriilor tale răzbunare decât față de persoana pe care o calomniezi Când propria ta reputație este solidă, folosește tactici mai subtile, cum ar fi satira și ridicolul, pentru a-ți slăbi adversarul în timp ce te consideri un necinstit Puternicul leu se joacă cu șoarecele care îi trece în cale - orice altă reacție i-ar strica reputația înfricoșătoare ATENȚIA JUDECĂTORII CU ORICE PRET Totul este judecat după aspectul său; ceea ce este nevăzut nu contează degeaba Nu te lăsa niciodată testat în mulțime sau îngropat în uitare Stai oul Fii remarcabil, cu orice preț Fă-te un magnet al atenției, arătând mai mare, mai colorat, mai misterios decât masele blânde și timide :â€(tm) Ð° â- Ð³>Ð¿Ð" / Ñ‚ SJ Ñ Ð› - e â€(tm)j 'erec ' Ðº Ñƒ ia:Ð° : â€TM-j Ã(r) care â€ ,'i? ":? ;:t Ð¡Ð"Ð† n;-â€ ̃nr,i yprccy ('!/ r Â£?ij Ð£ Ð" 'c; , : ii ta la / q/bVJ iÃ(r)ho:H eu Ñ-'Ð¡ A arde mai puternic decât cei din jurul tău este o abilitate cu care nimeni nu se naște Trebuie să vă atrageți atenția La începutul carierei, trebuie să-ți atașezi numele și reputația unei calități, a unei iniții, care te diferențiază de ceilalți oameni Această imagine poate fi ceva asemănător unui stil mecanic de diess, Ð°Ð³ o ciudatenie a personalității care distrează oamenii și despre care se vorbește Odată ce iniajul este stabilitcdj ai un Ð°Ñ€Ñ€ÐµÐ°Ð³Ð°Ð¿Ð / Ñƒ, un loc pe cer pentru steaua ta Este o greșeală obișnuită să-ți imaginezi că această apariție particulară a ta nu ar trebui să fie controversată, că a fi atacat este oarecum rău Nimic nu poate fi mai departe de adevăr Pentru a evita să fii un fulger în tigaie și să ai notorietatea eclipsată de alta, nu trebuie să faci discriminări între diferitele limbi de atenție; în cele din urmă, ÐµÑµÐµÑ‚Ñƒ va lucra în favoarea ta Curtea lui Ludovic al XIV-lea conţinea multe povestiri med writeiSj artista, mare frumuseţe şi meri şi femei de virtute Ñ-Ñ‚Ñ€ÐµÑ Ñ Ð°Ð"Ðµ, dar despre nimeni nu se vorbea mai mult decât singularul Duc de Iauzur he du ke era scund, cel mai mult pitic, și era predispus la cele mai insolente tipuri de comportament - se culca cu amanta regelui și insulta deschis nu numai pe alți curteni, ci și pe regele însuși Louis, totuși, a fost atât de înșelat de excentriciile ducelui, încât nu și-a putut suporta absențele de la curte Era simplu: ciudăţenia caracterului ducelui a atras atenţia Odată ce oamenii au fost încântați de el, l-au căutat cu orice preț Societatea tânjește la liguri mai mari decât viața oameni care stau deasupra medioc-rității generale Nu te teme niciodată de calitățile care te deosebesc și atrag atenția asupra ta Controversa în instanță, chiar scandal Este mai bine să fii atacat, chiar calomniat, decât ignorat Dacă te găsești într-o poziție de jos care îți oferă puține șanse de a atrage atenția, un truc eficient este să ataci persoana cea mai vizibilă, cea mai faimoasă și mai puternică pe care o poți găsi Când Pietro Aretino, un tânăr slujitor roman de la începutul secolului al XVI-lea, a vrut să atragă atenția ca scriitor de versuri, a decis să publice o serie de poezii satirice care ridiculizează papa și afecțiunea lui pentru un elefant de companie Atacul l-a pus pe Aretino în ochii publicului imediat Un atac calomnios asupra unei persoane aflate într-o poziție de putere ar avea un efect similar Amintiți-vă, totuși, să folosiți astfel de tactici cu moderație după ce aveți atenția publicului, atunci când actul se poate uza Odată aflat în lumina reflectoarelor, trebuie să-l reînnoiți în mod constant adaptând și variind metoda dvs de a atrage atenția Dacă nu, publicul va obosi, te va lua de la sine înțeles și va trece la o stea mai nouă Jocul necesită vigilență și creativitate constantă Pablo Picasso nu și-a permis niciodată să treacă în fundal; dacă dădaca sa se atașa prea mult de un anumit stil, în mod deliberat ar supăra publicul cu o nouă serie de picturi care mergeau împotriva tuturor așteptărilor Mai bine să creeze ceva urât și deranjant, credea el, decât să lași spectatorii să se familiarizeze prea mult cu munca lui Înțelege: oamenii se simt superiori persoanei ale cărei acțiuni le pot prezice Dacă le arăți cine deține controlul jucând / "Ð•Ð¢Ð"Ð¢Ðž, Ñ‡> -Ñ-Â£ Ñ- împotriva așteptărilor lor, amândoi le câștigați respectul și vă strângeți stăpânirea asupra atenției lor fugitive în primul rând di hzâ€(tm):y rt ?d PUNEȚI PE ALȚII Ð¢Ðž FACEȚI MUNCĂ PENTRU TINE, DAR IA ÎNTOTDEAUNA CREDIT p Folosește-ți înțelepciunea, cunoștințele și munca celorlalți oameni pentru a-ți promova propria ea Numai că o astfel de asistență vă va economisi Urnă și energie valoroasă, vă va oferi o aură divină de eficiență și viteză În cele din urmă, ajutoarele voastre vor fi uitate și veți fi amintiți Nu face niciodată ceea ce alții pot face pentru tine Ð"Ð¡Ð"Ð"Ð"Ð" V â- Ð / /Ð›'Ñ´-' Ñ Ð¹Ð"Ð / Ñ†^ Ð³:â€ 'Ñ Ñ Ð³Ð³Ð³Ð³'Ñ fo ser-' '! ir ; c '-f â€¢ '/â- 'â€¢â€¢'; â€¢ â- *' - De asemenea, rsa j / â€(tm) ,' Ð" SigiWiS U f :f zrfeett :â- â- â- rrjre â- "â- â€(tm) Ñ‡-Ñµ C : â€(tm)Ð"'Ñ-Ð³ \ rcr ' V ' ; jc Ð³Ðº rfr: ÑŒ Ñ '-ij, â- i't i' 'r'' i ' utu ; Ñµ â€(tm)Ð / 'Ðµ â€(tm)- Ã¢ hcs ÐžÑ‚Ñ‚Ð / vo:i ^ÃŽSUASCK, Ð" -Ð(r) De câte ori s-a jucat acest scenariu în istorie: un lider agresiv inițiază o serie de mișcări îndrăznețe care încep prin a-i aduce multă putere Încet, însă, puterea lui atinge apogeul și în curând totul se întoarce împotriva lui Numeroșii săi dușmani s-au unit; încercând să-și mențină puterea, el epuizează dacă merge în direcția asta și în alta și inevitabil se prăbușește Motivul pentru acest model este că persoana agresivă are rareori controlul deplin El nu poate vedea mai mult de câteva mișcări înainte, nu poate vedea consecințele acestei mișcări îndrăznețe sau aceleia Deoarece este în mod constant forțat să reacționeze la mișcările din ce în ce mai mare de dușmani și la consecințele neașteptate ale propriilor sale acțiuni neplăcute, energia sa agresivă este întoarsă împotriva lui Pe tărâmul puterii, trebuie să te întrebi: Ce rost are să urmăresc ici și colo, încercând să rezolv problemele și să-mi înving inamicii, dacă nu mă simt niciodată în control? De ce trebuie să reacționez mereu la evenimente în loc să le direcționez? Răspunsul este simplu: ideea ta despre putere este greșită Ați confundat acțiunea agresivă cu o acțiune eficientă Și cele mai multe din zece acțiunea cea mai eficientă este să rămâi înapoi, să păstrezi calmul și să-i lași pe ceilalți să fie frustrați de capcanele pe care le întinzi pentru ei, jucând mai degrabă pentru o putere lungă decât pentru o victorie rapidă Amintiți-vă: Esența puterii este abilitatea de a păstra inițiativa, de a-i determina pe ceilalți să reacționeze la mișcările tale, de a-ți menține adversarul și pe cei din jurul tău în defensivă Când îi faci pe alții să vină la tine, tu devii brusc cel care controlează situația Iar cel care are controlul are puterea Două lucruri trebuie să se întâmple pentru a te plasa în această poziție: tu însuți trebuie să înveți să-ți controlezi emoțiile și să nu fii niciodată influențat de furie; Între timp, totuși, trebuie să joci pe tendința naturală a oamenilor de a reacționa furioasă atunci când sunt împinși și momeliți Pe termen lung, abilitatea de a-i face pe alții să vină la tine este o armă mult mai puternică decât orice unealtă de agresiune Un avantaj suplimentar de a face ca adversarul să vină la tine este că îl obligă să opereze pe teritoriul tău A fi pe teren ostil îl va face nervos și adesea își va grăbi acțiunile și va face greșeli Pentru negocieri sau întâlniri, este întotdeauna înțelept să-i atragi pe alții pe teritoriul tău sau pe teritoriul ales de tine Vă orientați, în timp ce ei nu văd nimic familiar și sunt plasați subtil în defensivă Manipularea este un joc periculos Odată ce cineva bănuiește că este manipulat, devine din ce în ce mai greu să-l controlezi Dar când îl faci pe adversarul tău să vină la tine, creezi iluzia că el controlează situația Marele baron tâlhar al secolului al XIX-lea Daniei Drew a fost un maestru în a juca la bursă Când dorea ca un anumit stoc să fie cumpărat sau vândut, mărind sau scăzând prețurile, rar recurgea la abordarea directă Unul dintre trucurile lui a fost să se grăbească printr-un club exclusivist de lângă Wall Street, evident în drum spre bursă, și să-și scoată bandana roșie obișnuită pentru a-și șterge fruntea transpirată O bucată de hârtie ar fi căzut din bandana asta preface că nu observă Membrii clubului încercau mereu să prevadă mișcările lui Diew și se aruncau asupra hârtiei, care părea invariabil să conțină un vârf interior pe un stoc Vorba s-ar răspândi, iar membrii ar cumpăra sau vinde acțiunile în masă, jucând perfect în mâinile lui Drew Totul depcnd cm dulceata momeala ta Dacă capcana ta este suficient de atractivă, turbulența emoțiilor și dorințelor inamicilor tăi îi va orbi față de realitate Cu cât devin mai lacomi, cu atât pot fi conduși în jur / '- 'Ñ i/yc: : /â€˜ â€(tm) // Ð¬Ð·Ñ Ñ‚Ð¬Ð¶Ð¨ i ct L'd, â€(tm)C' â€" J cOt- jÐ" â€(tm) S, ii? ÐºÑˆÑ-Ð¹Ð-Ð¸ L/yc Vf'J A- ' - ; " iu li â- LiL C â€(tm) " CÂȘTIGĂ PRIN TĂU ACȚIUNI, NICIODATĂ PRIN ARGUMENT eu Orice triumf de moment pe care credeți că von l-a câștigat prin ceartă este într-adevăr o victorie pirică: resentimentele și voința neplăcută pe care le puteți face sunt mai puternice și durează mai mult decât orice schimbare de opinie momentană Este mult mai puternic să-i faci pe alții să fie de acord cu tine prin acțiunile tale, fără să spui un cuvânt Demonstrate, do no explicate 'â- ( â- i rs I' : u Cl â€˜SC A"- r Â£ ;? ; â€ž?Ð³Ð"Ð³ ,- â€¢ Ð" / A- â- f ] â- Ð" r eu!' X â€˜t X ,XÃŽ Ð¡Ð¥Ñ‚Ð°?Ð" ' â"-Ð¹Ð¹ Mrfct'Lâ€(tm)rt !:ebrc c: - wjÈ›& the ii' hi st' \ ' â- nu? :::Ñ‚Ðµ de eu ,'Ð• â€(tm) Ð¹; : ,' ÐµÐ",,ju â€ r, wd V L" f'j lVT â€(tm) i cceeJcv Ñˆ E'-J Ð³â€(tm) fi ie it ! : i y ' II! C , â€¢ ' >'? i Ð†Ð£ ^ O de â€(tm) oj Gid și Äƒ ? ,â"¢ â€˜ 'Ð› â- -â€(tm) Ð›Ñ ; Ð·Ð³Ñƒ r:?d (Jl- L ; tSJ *|' â€˜ Ñ-Ñ Ñ-Ðº â- Ñ-/ Ð¥Ð" Ñ-/ Ð / , â€˜â€˜Ð¡Ð˜ Ð³' Ð¡ Ñ Ñƒ ff nu bccfi je 'ti dÂ"ap cf c ld t ier ia !:e ?' â€(tm)Ð†: ? /Ð¹Ð¢/,'iâ€(tm) Ð¡' Â£Ð"(?Ð" &J> JL? Ð";Ñ‰/; Ð£, :b yo :, at o,' abz' ' ica ' yseifi, '!;:: Led;;jf *i xâ€(tm) Ð¡Ð"ÐžÐ†Ñ´ Z r â€(tm)lflduf S voit-j /Ð¹Ñ / if caceycd i ivonlc \ :dacă în i Acești nefericiți dintre noi, care au fost doborâți de împrejurări dincolo de controlul lor, oferă tot ajutorul și simpatia pe care le putem oferi Dar există și alții care nu sunt născuți pentru a-mi căuta melodia sau fericirea, ci care o atrag asupra lor prin acțiunile lor destructive și efectul tulburător asupra celorlalți Ar fi un lucru grozav dacă am putea să-i ridicăm, să-i curățăm modelele, dar mai mult de zece tiparele lor ajung să ajungă înăuntru și să ne schimbe, Motivul este simplu - hunii sunt extremei Ñƒ susceptibili la mușuri, emoțiile și chiar modurile de a gândi celor cu care își petrec timpul Înțelegeți: În jocul puterii, oamenii cu care vă asociați sunt critici Riscul asocierii cu infectori este că veți pierde timp și energie VaJuable încercând să vă eliberați Printr-un fel de vinovăție prin asociere, vei suferi și în ochii celorlalți Nu subestima niciodată pericolele gripei infecțioase Există o singură soluție pentru infecție: carantina Ideea este că tipurile de infectare se prezintă adesea ca victime, ceea ce face dificil, la început, să-și vadă miSeria ca auto-provocată Până când recunoașteți problema, este adesea prea târziu Cum te poți proteja împotriva unor astfel de viruși insidioși? Răspunsul constă în a judeca oamenii în funcție de efectele pe care le au asupra vieții și nu - de motivele pe care le oferă pentru problemele lor Infectatorii pot fi recunoscuți după nenorocirea pe care o atrag pe ei înșiși, trecutul lor turbulent, șirul lung de relații rupte, carierele lor pe masă și însăși forța caracterului lor, care te mătură și te face să-ți pierzi rațiunea Fiți avertizat de aceste semne ale unei infecții; învață să vezi nemulțumirea din ochii lor Cel mai important dintre toate, nu-ți fie milă Nu te implica în încercarea de a ajuta Fugi de prezența infectatorului sau suferi consecințele, Cealaltă parte a infecției este la fel de valabilă și poate mai ușor de înțeles: există oameni care își atrag fericirea prin voie bună, flotabilitate naturală și inteligență Sunt o sursă de plăcere și trebuie să vă asociați cu ei pentru a împărtăși prosperitatea pe care o atrag asupra lor Acest lucru se aplică mai mult decât voie bună și succes: toate calitățile pozitive ne pot infecta Talleyrand a avut multe stranii si â€(tm) â- â€¢ ' â- â- - / trăsături intimidante, dar cei mai mulți au fost de acord că el i-a întrecut pe toți francezii prin grație, farmec aristocratic și inteligență maniere curtenesti Contemporanul său Napoleon a fost în multe privințe opusul - un țăran din Corsica, taciturn și ingracios, chiar violent Nu era nimeni pe care Napoleon îl admira mai mult decât pe Talleyrand și, cât a putut, l-a ținut pe Talleyrand în preajma sa, sperând să înmui Ð¿Ñ€ cultura care îi lipsea Nu există nicio afirmație că Napoleon și-a schimbat mie a continuat ÐœÐ°Ð" Ñƒ marginile aspre au fost s mo a d prin asocierea lui constantă cu Talleyrand Folosiți partea pozitivă a acestei osmoze emoționale în avantaj Dacă, de exemplu, ești avar din fire, asociază-te cu cei generoși și ei te vor infecta, deschizând tot ce este strâns și restrâns în tine Dacă ești întunecat, gravitează spre cei veseli Dacă ești predispus la izolare, forțează-te să te împrietenești cu cei gregari Nu vă asociați niciodată cu cei care vă ascund defectele - ei vor întări tot ceea ce vă ține pe spate Numai creați asociație cu afinități pozitive Faceți din asta un nil de viață și veți beneficia Ñ‚Ð / Ð³Ð / decât de toată terapia din lume ÎNVĂȚĂ Ð¢Ðž PĂSTRA OAMENII DEPENDENT DE TINE Pentru a-ți menține independența, trebuie să fii întotdeauna nevoie și wanled Cu cât te bazezi mai mult pe tine, cu atât ai mai multă libertate Fă-i pe oameni să depindă de tine pentru fericirea și prosperitatea lor și nu ai de ce să te temi Nu-i învăța niciodată suficient pentru a se putea descurca fără tine Ð¥Ð" SES Ð¢Ñ-ÑµÐ / iLcrj Ts I a::ry \ â- b â- ': \ f fC - / Ñ " \* i? â- ;â€¢; T~zj' TJ'd :er: / -x xr-r X t â€(tm)/t ;,' â- â- Ð" o:: ?xt ' : â€(tm) O,: ri Ð³ fi'Câ€(tm)V Ð›Ð°Ñ‚; â- â- ' jj ' â€¢â- â- ( pif Ñ†Ð› â- ?â- - â- :r , ? ,?â- â- ft â- - Cb ; ; r: â- â- â- â- 'j'' (XXX, â€¢ : ÑµÑ -jt,y, 'Ð£ÐÐ"Ð¡ Ñƒ Oi: â€(tm) ^ : ty fl -z ,j \ j Ñ-â€(tm) â€(tm)Ð³ , / â- â€(tm) â- : /â- i â- " "Da- - " â- '!â- 'Â£' ? "Ð£ ani L Ñ / Ñ Ñ‚, l â- 'r â- ? â€(tm) f , â€(tm) Â£â- ' â- ' ?Ð", ' / Tolstoi, U -r Ð"" Puterea supremă este puterea de a-i determina pe oameni să facă ce vrei tu Când poți face asta fără a fi nevoie să forțezi oamenii sau să-i rănești, când ei îți acordă de bunăvoie ceea ce îți dorești, atunci puterea ta este de neatins Cel mai bun mod de a atinge această poziție este să creezi o relație de dependență Maestrul necesită Serviciile dumneavoastră; el este slab sau umil pentru a funcționa fără tine; te-ai implicat în munca lui atât de profund, încât să-ți îndepărtezi de tine i-ar aduce o mare dificultate, sau cel puțin i-ar pierde un timp prețios în a-l antrena pe altul să te înlocuiască Ðž Ð¿Ñ Ðµ sucii se stabilește o relație, ai puterea, pârghia de a-l face pe maestru să facă cum dorești Este cazul clasic al omului din spatele tronului, slujitorul regelui care de fapt controlează regele Nu fi unul dintre cei mulți care cred în mod greșit că forma supremă de putere este independentă Puterea implică o relație între oameni; vei avea întotdeauna nevoie de alții ca pioni aliați^ sau eveii ca stăpâni slabi care să-ți servească drept front Dacă nu ai nevoie de tine, atunci vei fi eliminat cu prima ocazie Cineva mai proaspăt, mai proaspăt, mai puțin costisitor mai puțin tlireatening vă va înlocui Nu lua o astfel de șansă; fă-i pe ceilalți dependenți de tine Pentru a scăpa de tine s-ar putea să provoace un dezastru, iar materul tău nu îndrăznește să ispitească soarta descoperind că există multe moduri de a menține o astfel de poziție Cel mai important dintre ei este să posede un talent și o abilitate creativă care pur și simplu nu poate fi înlocuită Nu trebuie să fii gen ins; trebuie să ai o abilitate de la care te apari multimea Ar trebui să creați o situație în care să vă puteți lega oricând de un alt maestru sau patron, dar maestrul dvs nu poate găsi cu ușurință un alt servitor cu talentul dvs special Și dacă, în realitate, nu ești de fapt indispensabil, trebuie să găsești o modalitate de a face să pară ca și cum ai fi Având aspectul de cunoștințe și abilități specializate, îți dă libertate în abilitatea ta de a-i înșela pe cei de deasupra ta, făcându-le să creadă că nu se pot descurca fără tine Henry Kissinger a reușit să supraviețuiască numeroaselor vărsări de sânge care au avut loc la Casa Albă Nixon nu pentru că ar fi fost cel mai bun diplomat pe care Nixon l-a putut găsi - au fost și alți negociatori buni - și nu pentru că cei doi bărbați s-au înțeles atât de bine: nu s-au înțeles Și nici nu și-au împărtășit convingerile și politica Kissinger a supraviețuit pentru că s-a înrădăcinat în atât de multe zone ale structurii politice, încât să-l înlăture ar duce la haos S-a implicat în atât de multe aspecte și departamente ale administrației, încât implicarea sa a devenit o carte în mână I-a făcut și mulți aliați Dacă poți aranja o astfel de poziție pentru tine, a scăpa de tine devine periculos - se vor dezlega tot felul de interdependențe Un ultim avertisment: nu-ți imagina că dependența stăpânului tău de tine îl va face să te iubească De fapt, s-ar putea să se supără și să se teamă de tine - dar, așa cum a spus Machiavelli, este mai bine să fii temut decât iubit Frica pe care o poți controla; Iubesc, niciodată Depinde de o emoție la fel de subtilă și schimbătoare precum dragostea sau prietenia nu va face decât să te facă nesigur Mai bine ca alții să depind de tine de teamă de consecințele pierderii ta decât din dragoste pentru compania ta J Ñ‚ - ,Ð"' ~ - , ! -Ð³ FA cczi Ð" :: te' Â° â€(tm) A * , â€¢ Ð¸ I \ l â- i Ð³s â€(tm) Ñˆ i , j ? / ~ r cj - ? i: Ð³ " r â- iSO'S' : : cc? ? ! cj' ÑµÐ·-"i wl o Ð´Ð°Ð· Ð³Ð"Ð· Ð¨Ð°Ñ‚Ð°Ñ- lâ€(tm) â€(tm)vl :j:\â€˜ T? â- â- ? :c : J,: r Ð´Ð*ÐµÑ Ð / Ñ-Ð / â€(tm)it jnLxi Ñ ÐµÑ€Ñ Ð°Ñ-Ñ-Ð·Ð¿Ñ Ð· ' isr UTILIZAȚI ONESTITATE SELECTIVĂ SI GENEROZITATE LA DEZARMĂ-ȚI VICTIMEI Ð"'Ðž'Ð(r) -Ð(r)â€(tm) O O mișcare sinceră și sinceră va acoperi peste zeci de persoane necinstite Gesturile cu inima deschisă de onestitate și generozitate coboară garda chiar și a celor mai suspicioși oameni Odată ce onestitatea ta selectivă deschide o gaură în armatura lor, îi poți înșela și manipula după bunul plac Un cadou oportun - un troian horse - va servi aceluiași scop Ñ Ð / Ñ-Ñ‚Ñ‚ â€(tm) CJ Ð› LAT' ' F â€˜i tcasco Gi ' r:^j: Ðµ j^rri Ojâ€˜ i\ At eu în T T ascunde ÐºÑ‡'/Ð›-â€ Ñ- ':Ð³ SevcTiteenth ce; Ã(r);:râ€(tm)â€(tm) wj sa - prea th^ii special fypz (J C â€˜ /;;,J 'T Ðº Ð¬Ð / Cf, Ð" r Ã(r) J* ÑŒ -'Ð" â€œÑ Ñ‚ÑƒÑ Ñ-Ñ-ÐµÑ‚â€ ; Ã(r)/ Ñ€Ñ Â" Ñ / n- ri > ll fA'C i ,O / Ðœ Â"UfcCl f È› f- ? ;,: â- â- ' ii vr \ isi n' ' 'Ð› Ñ-Ñ '/Ñ-Ñµ : Ð› ' ' ; â€¢â€¢' T, ' ivcy fro t yr'G lj i:is r Tce,'n / Feri Ð†Ð¡ÐžÐ†' Ð³ o pAj:;:zirfor Ah CGSZllil' ticiiy r'j' Esența înșelăciunii este distragerea atenției Distragerea atenției persoanelor pe care doriți să-i înșelați vă oferă timp și spațiu pentru a face ceva ce nu vor observa Un act de bunătate, generozitate sau onestitate este cea mai puternică formă de distragere a atenției, deoarece îi dezarmează pe suspicitorii altora Îi transformă în copii, ridicând cu nerăbdare orice fel de gest afectuos În China antică, acest lucru a fost numit "a dărui înainte de a lua" - dăruirea face greu pentru cealaltă persoană să observe primirea Este un dispozitiv cu infinite utilizări practice A lua cu nebunie ceva de la cineva este periculos, chiar și pentru cei puternici Victina va plănui răzbunare De asemenea, este periculos să ceri pur și simplu ceea ce ai încercat, oricât de politicos ar fi: dacă cealaltă persoană nu vede un câștig pentru Lhemselves, s-ar putea să ajungă să-ți deranjeze nevoia Învață să dai înainte de a lua Înmoaie nemulțumirea, ia mușcătura dintr-o cerere viitoare sau pur și simplu creează o distracție Și dăruirea poate lua mai multe forme: un cadou real, un act generos, o favoare bună, o recunoaștere "cinstă" - orice ar fi nevoie Onestitatea selectivă este cel mai bine folosită la prima ta întâlnire cu cineva Cu toții suntem creaturi ale obiceiului, iar primele noastre impresii durează mult timp Dacă cineva crede că ești sincer la începutul relației tale, este nevoie de mult pentru a-l convinge de contrariul Acest lucru vă oferă spațiu de manevră Un singur act de onestitate nu este adesea suficient Ceea ce se cere este o reputație de onestitate, construită pe o serie de acte - dar acestea pot fi destul de nesemnificative Odată ce acest rep- Utarea este stabilită, ca și în cazul Primelor impresii, este greu de scuturat În China antică, ducele Wu de Cheng a decis că era timpul să preia regatul din ce în ce mai puternic al lui Hu, fără să spună nimănui despre planul său, și-a căsătorit fiica cu conducătorul lui Hu Apoi a convocat un consiliu și i-a întrebat pe miniștrii săi: "Mă gândesc la o campanie militară Ce țară ar trebui să invadăm? Așa cum se așteptase, unul dintre miniștrii săi a răspuns: "Hu ar trebui să fie invadat " Ducele părea supărat și a spus: "Hu este un stat soră acum, de ce sugerezi să invadezi ea? L-a executat pe ministru pentru remarca lui ipolitică Conducătorul lui Hu a auzit despre asta și, având în vedere alte dovezi ale onestității lui Wu și căsătoria cu fiica sa, nu a luat nicio precauție pentru a se apăra de Cheng Câteva săptămâni mai târziu, forțele Cheng au trecut prin Hu și au luat țara, fără a o învinge niciodată, Onestitatea este una dintre cele mai bune modalități de a-i dezarma pe cei precauți, dar nu este singurul Orice fel de act nobil, aparent dezinteresat, va servi Poate că cel mai bun astfel de act, totuși, este unul de generozitate Puțini oameni pot rezista unui cadou, chiar și de la cel mai împietrit dușman, motiv pentru care este adesea modalitatea perfectă de a dezarma oamenii Un cadou scoate în evidență copilul din noi, coborându-ne instantaneu apărarea Deși deseori privim acțiunile celorlalți în cea mai cinică lumină, rareori vedem elementul machi-avelian al unui dar, care deseori ascunde motive ascunse Un cadou este obiectul perfect în care să ascunzi o mișcare înșelătoare Această tactică trebuie să fie practicată cu prudență: dacă oamenii o văd prin ea, sentimentele lor dezamăgite de recunoștință și căldură vor devin cea mai violentă ură și neîncredere Dacă nu puteți face gestul să pară sincer și sincer, nu vă jucați cu focul i 'j ; 'Ñ‚Ð° Ð¨Ð¶ /- : ro ? :' â- Ñ-ÑˆÐ¹Ðµ 'â- â- , Ñ* ! yâ€(tm)A i : t Ñ€ÑˆÑµÐµÐ· Ñ-nesircbla ic ÑƒÑ ? â- cypjÐ 'Ñ-Ñ â€(tm)Ð"Ñ‚Ð¢Ð° Ñ Ñ Ð·Ð¿ O zcs Ð ?:Ð , 'Ñ-'ÑµÑ Ñ z Aty: Ð Ð Ñ-ÑƒÐ³ Ð'Ð¸Ð" Ð-Ñ-Ð¶Ñ- Ð / ? Ð³ ? Ð¡ : Ð¡ ' ' Ñ- * ssntecl Ð¨ fefli Ñ ÐªÑ Ñ ax :* Ð° echipa Ð / ? c Cj'sss -jâ€" Ð£' ? Ð³? la Ñ-ÑˆÐ" Ñ-â€(tm)Ð¡'he presecî€˜,:>f la :Ð§Ð³?Ð³' Ñƒâ€(tm)"?? ?: â- Ñ : l Ñƒ Ñƒ- ÑƒÐ*Ñƒ Ð³Ð³Ðµ È(tm)botM to t?ke, /Ñ Ð¸Ñ-â€(tm)Ð"Ñ-Ñ Ð¿Ð†Ñ ÑƒÐ â€(tm)Ñ " iâ€(tm)vzn ÐµÑ-Tâ€(tm)tj, ZAA- ?â€¢ -Ñƒ;Ð³'Ð Ñƒ Ñƒ â€(tm) Ð¡ ) CÂND CEREI AJUTOR, APEL LA OAMENI interes de sine, NICIODATĂ DIN MILA SAU RECUNOȘTINȚA LOR Dacă trebuie să apelezi la un aliat pentru ajutor, nu te obosi să-i reamintești de asistența și faptele bune pe care le-ai trecut El va găsi o modalitate de a te ignora În schimb, descoperă ceva în cererea ta sau în alianța ta cu el, care îl va aduce beneficii și subliniază-l disproporționat El va răspunde cu entuziasm când va vedea ceva de câștigat pentru el însuși ANE â€ Ð ? â copac Zi , V ^u' Tf'â- â€¢? â€(tm) - - eu v eu , f H Ui , /Ñ ,' Ðºj'"- :i, : O 'rcrvcf "sr //Ñ ,â€(tm): /Ñ ,' ? it â€˜ : ;' â€ -,, r : â- â- rSSOLv^d ro c^t iâ€˜ > â- , â- /, fn :sj â- x Ð¡Ñ- Ð³ â€ â€˜ !Ñ ?; "fa â€(tm) â- hvcydi of tte ,â€(tm)io;;cycc;;:L, ,'re t' w â- â- t'& o /CÃ(r) Ð´Ñ și, /Ñ Ð¿' 'Ð" Ñ În căutarea ta pentru putere, te vei sfârși constant în poziția de a cere ajutor de la cei mai puternici decât tine Există o artă de a cere ajutor, o artă care depinde de capacitatea ta de a înțelege persoana cu care ai de-a face și de a nu-ți con-fia nevoile cu ale lor Majoritatea oamenilor nu reușesc niciodată acest lucru, deoarece sunt complet prinși în propriile lor dorințe și dorințe Ei pleacă de la presupunerea că oamenii pe care îi apelează să aibă un interes altruist în a-i ajuta Ei vorbesc de parcă nevoile lor ar conta pentru acești oameni - cărora probabil că nu le-ar păsa mai puțin Uneori se referă la probleme mai mari: o cauză mare sau emoții mari, cum ar fi dragostea și recunoștința Ei merg pentru imaginea de ansamblu atunci când realitățile simple, de zi cu zi, ar avea mult mai atractiv Ceea ce ei nu realizează este că chiar și cea mai puternică persoană este blocată în nevoile sale și că, dacă nu faci nicio apel la interesul său principal, el te vede doar ca fiind disperat sau, în cel mai bun caz, o risipă de timp Un pas cheie în proces este să înțelegi psihologia celeilalte persoane Este el deşert? Este îngrijorat de reputația sa sau de statutul său social? Are dușmani pe care i-ai putea ajuta să-i învingă? Este pur și simplu motivat de bani și putere? Când mongolii au invadat China în secolul al XII-lea, au amenințat că vor distruge o cultură care prosperase de peste două mii de ani Liderul lor, Genghis Khan, a văzut nimic în China, dar o țară care nu avea pășune pentru caii săi și a decis să distrugă locul, nivelând toate orașele lui, pentru că "ar fi mai bine să exterminăm chinezii și lăsați iarba să crească " Nu un soldat, un general sau un rege i-a salvat pe chinezi de la devastare, ci un bărbat pe nume Yelu Châ€(tm)u-Tsâ€(tm)ai Însuși străin, Châ€(tm)u-Tsâ€(tm)ai ajunsese să aprecieze super-orioritatea culturii chineze El a reușit să devină un consilier Crusted al lui Genghis Khan și l-a convins că va culege bogățiile din loc dacă, în loc să-l distrugă, va impozita pur și simplu pe toți cei care locuiau acolo Khan a văzut înțelepciunea din asta și a făcut așa cum îi sfătuia Châ€(tm)u-Tsâ€(tm)ai Când Khan a luat orașul Kaifeng, după un asediu îndelungat, și a decis să-i masacreze locuitorii (cum a făcut și în alte orașe care i-au rezistat), Châ€(tm)u-Tsâ€(tm)ai i-a spus că cei mai buni meșteri și ingineri din China fugise la Kaifeng și ar fi mai bine să le folosim Kaifeng a fost cruțat Niciodată până acum Genghis Khan nu a arătat atâta milă, dar apoi nu a fost mila cea care l-a salvat pe Kaifeng Châ€(tm)u-Tsâ€(tm)ai îl cunoștea bine pe Khan Era un țăran barbar căruia nu-i păsa nimic de cultură, sau chiar de altceva decât de război și rezultate practice Châ€(tm)u-Tsâ€(tm)ai a ales să facă apel la singura emoție care ar lucra asupra unui astfel de om: lăcomia Interesul propriu este pârghia care va mișca oamenii Odată ce îi faci să vadă cum poți într-un fel să le satisfaci nevoile sau să le promovezi cauza, rezistența lor la cererile tale de ajutor va dispărea în mod magic La fiecare pas pe drumul spre dobândirea puterii, trebuie să te antrenezi să te gândești la drumul tău în mintea celeilalte persoane, să-i vezi nevoile și interesele, să scapi de ecranul propriilor sentimente care ascund adevărul Stăpânește această artă și nu vor fi limite la ceea ce poți realiza i^ost Ñ Ñ-Ñ'Ð" " Ð¸ â€(tm)' -Ñƒ l'^ l 'jâ€(tm)/j Ã(r)â€(tm) : l " Ð¹' ii Ð";â€(tm) â€(tm) Ñ- ;â€(tm)Ñ- '; ':? f ;Ñ-â€(tm)?Ð³,' Ð" '' " - :Ð³â€˜"Ñ´ ^ , ; , , ,Ñ‚Ð³ >>:Ð"Ñƒ Ðœ : Ð"Ð·, :â- â- ' Ñ- : ' A- , / Ñ de â€(tm)ÑŒÐµ j c 'i^/ ce , jertfa! p Ð" â- â- â- â- Ñ i;kj c in ', y; : fx; j:j /Ðo â€TM Aie opozitie oi: yourui :; M J Ð ̃ â- â- Tu› CI â€" Ðo i:::o tg cut Hs rezervâ€ de Ð"Ð³Ð" â- i'iy -iiâ€(tm)hc!* fer ce of Ã(r)l to bear iiyo j'sw,â€(tm) Ð›Ð°Ñ‚Ð / Ð¸Ðº fhi tor mi ÐºÐ"ÐµÐµ::: ÐŸ;- Ð"Ñ‚ Pe tărâmul puterii, scopul tău este un grad de control asupra viitorilor O parte a problemei cu care te confrunți, deci, este că oamenii nu îți vor spune toate gândurile, emoțiile și planurile Controlând cu atenție ceea ce spun, ei păstrează adesea cele mai critice părți ale caracterului lor Ð³ hi dd eu - slăbiciunile, ulterele sau motivele, obsesiile Rezultatul este că nu le puteți prezice mișcările și sunteți Ñ'ÐžÐ¿-stanL în întuneric Trucul este să găsești o modalitate de a-i sonda, de a afla ibeir secreta și intenții ascunse, fără a le spune ce faci Acest lucru nu este atât de dificil pe cât ați putea crede Un front prietenos vă va permite să adunați în secret informații despre prieteni și inamici Lăsați-i pe alții să consulte horoscopul sau cărțile de tarot rcad: aveți mijloace concrete pentru a vedea viitorul Cel mai cunoscut mod de spionaj este să folosești alți oameni Metoda este simplă, puternică, dar riscantă; Cu siguranță veți aduna informații, dar aveți puțin control asupra oamenilor care fac munca Poate că îți vor dezvălui spionajul în mod inutil sau chiar se vor întoarce în secret împotriva ta Este mult mai bine să fii tu însuți spionul, să pozezi ca un prieten în timp ce strângi informații în secret Politicianul francez Talleyrand a fost unul dintre cei mai mari practicanți ai acestei arte Avea o abilitate neobișnuită de a câștiga secrete de la oameni în conversații politice De-a lungul vieţii lui TaÃ(r)leyrand, oamenii au spus că el a fost un conversator superb - totuşi, de fapt, el a spus foarte puţin El nu a vorbit niciodată despre propria idee ca; i-a făcut pe alții să le dezvăluie pe ale lor Avea să dezvăluie ceea ce părea a fi un secret (de fapt ceva inventat de el), apoi urmăriți-i reacțiile ascultătorilor În timpul adunărilor sociale și al întâlnirilor inofensive, acordați atenție Acesta este momentul în care gărzile oamenilor sunt în jos Făcând oamenii să vorbească, îi poți face să dezvăluie lucruri Strălucirea manevrei este că îți vor confunda interesul pentru ei cu prietenie, astfel încât nu doar să înveți, dar să-ți faci și aliați Cu toate acestea, ar trebui să practicați această tactică cu prudență și grijă Dacă oamenii încep să suspecteze că le deslușești secrete sub acoperirea conversației, te vor evita cu strictețe Subliniați discuțiile prietenoase, nu informațiile valoroase Căutarea ta de bijuterii de informații nu poate fi prea evidentă sau întrebările tale investigative vor dezvălui mai multe despre tine și despre intențiile tale decât despre informațiile pe care speri să le găsești Un truc de încercat în spionaj vine de la La Rochefoucauld, care a scris: "Sinceritatea se găsește la foarte puțini bărbați și este adesea cea mai inteligentă dintre viclețe - unul este sincer pentru a atrage încrederea și secretele celuilalt "Prefăcând că-ți dezvălui inima unei alte persoane, cu alte cuvinte, îi faci mai probabil să-și dezvăluie propriile secrete Fă-le o mărturisire mincinoasă și îți vor da una adevărată Un alt truc a fost identificat de filosoful Arthur Schopenhauer, care a sugerat să contrazicezi vehement oamenii cu care stai în conversație ca o modalitate de a-i irita, de a-i stârni astfel încât să piardă o parte din controlul asupra cuvintelor lor În reacția lor emoțională, ei vor dezvălui tot felul de adevăruri despre ei înșiși, adevăruri pe care le poți folosi mai târziu împotriva lor Ei'TUL /â€(tm)Ñ‡Ð" zi Ñƒ: Ð³ ://' L:z Ð³ÐµÐ³Ð*Ð / Ð¿ r Ñ : Ñ , -Ð¢ â- â- Ñ‡ Ñ Ñ ÑµÐµÑ Ñ ^Ñ€ Â£ ÑµÐ"Ñ Ð· Â£Ð¨ÐµÐ"Â£ Ð¡Ð¡/ Ð³-'jr '"â€(tm)Ð³Ð¿Ñƒ ('â- Ð³ Ñƒ Ð†' ÐÑ´Ðž, f Li Ð°Ð°Ð ÑŒâ€(tm)Ð›ÐºÐºÐ"'Ð-Ñ Ð¥ Ð"- - â€" 'Ð¡!" ' â€˜zÃ(r) '- (~l - 'LJ, Ñ‚Ñƒ ''Ð£ (^' Ñ Ð³ > Ñ Ñ‚? Ð*â€ â€(tm) jj'ss ? F Ñ-IO d: ; Y: Ñ Ð" ,'Ð¹ Ð³ Ð³Ðµ Ñ‚: â- ?, "â€(tm)â€(tm)Ð"? Am auzit cf Ð" j pasizd by tka Ð³Ð›Ñ -Ðµ jg'Ui,, !; â€¢;; Ð¹Ñ j ' d: :Ð³Ñ‚( â€¢"â€(tm)Ð› ;dn:n: ' r: ,!/ : â€˜ d! â€¢ive â- ; T h dr ids ci ?t Ar d dc:i Cld tdt'T ; eu ;i'â€¢Ð Ñƒ Ð"Ð±,- e â- > ; T'-' ' â- " \ - ; Ðº w , J -Ðš Totul în lume depinde de absență și prezență O prezență puternică va atrage puterea și atenția asupra ta - tu strălucești mai puternic decât cei din jurul tău Dar inevitabil se ajunge la un punct în care prea multă prezență creează efectul opus: cu cât ești văzut și auzit mai mult, cu atât mai mult îți degradează valoarea, devii un obicei Oricât de bard ai încerca să fii diferit, subtil, fără să știi de ce, oamenii te respectă din ce în ce mai puțin La momentul potrivit trebuie să înveți să te retragi înainte ca ei să te împingă inconștient Este un joc de-a v-ati ascunselea Adevărul acestei legi poate fi apreciat cel mai ușor în chestiuni de dragoste și seducție În fazele inițiale ale unei aventuri, absența iubitului îți stimulează imaginația, formând un fel de aură în jurul lui sau ei Dar această aură se estompează atunci când știi prea multe - când imaginația ta nu mai are loc să hoinărească Persoana iubită devine o persoană ca oricine altcineva, o persoană a cărei prezență este luată de la sine înțeles Pentru a preveni acest lucru, trebuie să înfometezi cealaltă persoană de prezența ta Forțați-le respectul amenințându-i cu posibilitatea ca ei să vă piardă definitiv Napoleon recunoaște legea absenței și a prezenței când a spus: "Dacă sunt văzut des la teatru, oamenii vor înceta să mă observe " Astăzi, într-o lume inundată de prezență prin potop de imagini, jocul de retragerea este cu atât mai puternică Mai rar Ñƒ știm când să ne retragem și nimic nu pare privat, așa că suntem uimiți de oricine poate dispărea alegere Romancierii JD Salinger și Thomas Pynchon au creat urmăritori de cult știind când să dispară O altă latură, mai cotidiană a acestei legi, dar una care demonstrează și mai mult adevărul ei, este legea penuriei în Știința economică Retrăgând ceva de pe piață, creați valoare instantanee În Olanda din secolul al XVII-lea, familia regală a vrut să facă din lalea mai mult decât o floare frumoasă - au vrut să fie un fel de simbol al statutului Făcând floarea rară, într-adevăr aproape imposibil de obținut, au declanșat ceea ce s-a numit mai târziu tulipomania O singură floare valora acum mai mult decât greutatea ei în aur Extinde legea deficitului la propriile tale abilități Faceți ca ceea ce oferiți lumii să fie rar și greu de găsit, și veți obține imediat valoarea acestuia, Întotdeauna vine un moment în care cei de la putere își depășesc binevenirea Ne-am săturat de ei, ne-am pierdut respectul pentru ei; ii vedem ca nu sunt diferiti de restul omenirii, ceea ce inseamna ca ii vedem ca fiind mai rau, din moment ce in mod inevitabil le comparam statutul actual in ochii nostri cu cel anterior Există o artă să știi când să te pensionezi Dacă se face corect, vei recâștiga respectul pe care l-ai pierdut și îți păstrezi o parte din puterea ta Fă-te prea disponibil și aura de putere pe care ai creat-o în jurul tău se va uza Întoarceți jocul: faceți-vă mai puțin accesibil și creșteți valoarea prezenței tale â- "Ð³"''?: r :Ñ Ñ‚-" 'Ð"Ñ- Ñ‚ z ? z :Ð³: Ð 'Ð†Ð? de Ð"& t (c) Ðº j/ysÑ &Â(r)ÑˆÑ Ð¹Ð¹Ðµt ? l* t : Ð³ 'Ñ Â£ ,:Ñµ; toc Ð" Ð"Ð"' c at Ð" -: Lâ€(tm) Ð•Ð¢Ð" Ð¡Ñ´Ð-Ð"Ð›' â€(tm) 'Ñ- Ð¢Ð"Ð" Ij- -! *'- ÑƒÑ-'Ð†Ð"Ð'Ð â€(tm) Ð-Ð-Ð†'Ð†Ð† Ð¨&Ðµ â- ;Ð / : Ð° \ â€¢â€(tm) ceai un ceai Ð³Â£Ñ‡ ~:: Ã(r)n: â€(tm) â- â€¢â€(tm) Ð³ t abÈ(tm)sncc rz- ~^ snU :â€˜L ' tz w> Ñ Ð¬Ð·Ð·ÐŸ s^;";â€(tm)rl ca Ð° Ñ-:Ð· Ð" Ð¬Ñ Ð·Ñ Ð°Ð°Ð°Ð° wbaa ;tv -Ã(r)l ; jC' i LlJc : c eO ;â€¢â- \ // Z s 'â€¢ ! - E '- ier â€(tm) l ' l ' ? '? È›i ' - Ñ' Ð(tm)z" Ñ / â- : Ã(r) T- - ~ | j ÐŸ â- â- â- T -I "y Ð†: â- â€¢ â€¢ z J " S Ð›Ð³Ð¹Ñ-ÐµÐ*Ð / Ð²Ñ£'Ð·Ðµ â- ' : â€¢ o ay z ir :* â€(tm) swi Â" o Â£Lie ir: :y ? : r xzocc n ay Ñ Ð°Ð¿Ñ-Ð*Ð / bi: : q cc certeacnÈ(tm)i ' '? }Ð·;Ð³:Ñ-' r ;j ?r , ' Ð¡Ð¡-''Ð-' PĂSTRAȚI-I PE ALȚII IN SUSPENS: CULTIVA UN AER DE UN PRE DI Ð¡Ð¢Ð Ð' ILIT Y j ; ? Oamenii sunt creaturi de obicei cu o nevoie nesățioasă de a vedea familiaritatea în acțiunile altor oameni Previzibilitatea ta le oferă un sentiment de control Întoarceți jocul: fiți deliberat imprevizibil Comportamentul care pare să nu aibă consistență sau scop îi va ține dezechilibrat și se vor epuiza încercând să-ți explice mișcările Dusă la extrem, această strategie poate intimida și teroriza la Ñ Ð / Ñˆ Ð" Ð²-Ð¸ Ñ‚ÐµÐ†Ð°Ñ ÐœÑƒ ,;- Ñ /G ' , / A- ' rs la , ; oi/j '-Ñ Ð³ c: tâ€(tm) Â£*â- ;j, jC-, * ", Ð" / â€ , f, ,y jf c::r Ðšâ€ â"¢ y Ð£Ð³Ð³ Ð³Ð¹Ð" Ñ‚Ð" Ð›Ð¡-â€(tm)'\â€(tm) Ð› Ñ´, Ð¹ Ðº jj /Ã(r)r ,-j â€˜ :J:e Ð³Ð¢Ð": , : c:> ;/: -; '?> ,â€(tm)ZD Tâ€(tm)C â- Ð"" rS -zi va provoca un È(tm)tir în jurul tău și va stimula interesul Oamenii vor vorbi despre tine, vor atribui motive și explicații care nu au nimic de-a face cu adevărul, dar care te țin constant în mintea lor În cele din urmă, cu cât arăți mai capricios, cu atât vei juca mai mult respect NU CONSTRUIȚI CETATE DE PROTEJAT TU ÎNȘINE - IZOLAREA ESTE PERICULOS Lumea este periculoasă și dușmanii sunt peste tot - fiecare trebuie să se protejeze O cetate pare cea mai sigură Dar izolarea te expune la mai multe pericole decât te protejează - te ferește de informații valoroase, te face vizibil și o țintă ușoară Mai bine să circuli printre oameni, să găsești aliați, să te amesteci Ești protejat de dușmanii tăi de mulțime Machiavelli susţine că, în sens strict militar, o cetate este în mod invariabil o greşeală Devine un simbol al izolării puterii și este o cale ușoară pentru inamicii constructorilor săi Conceput să te apere, cetățile actuali Ñƒ te feresc de ajutor și îți reduc flexibilitatea Pot părea impregnabile, dar odată ce te retragi într-unul, toată lumea știe unde te afli; iar un asediu nu trebuie să reușească pentru a-ți transforma cetatea într-o închisoare Cu spațiile lor mici și liniștite, cetățile sunt, de asemenea, extrem de vulnerabile la ciuma și bolile contagioase Într-un sens strategic, izolarea unei cetăți nu oferă nicio protecție și, de fapt, creează mai multe probleme decât rezolvă Deoarece bumanii sunt creaturi sociale prin natura lor, puterea depinde de interacțiunea și circulația socială Pentru a te face puternic, trebuie să te plasezi în centrul lucrurilor Toate activitățile ar trebui să se învârte în jurul tău și ar trebui să fii conștient de tot ce se întâmplă pe Stradă și de un Ñƒ oue care ar putea să pună la cale un complot împotriva ta Pericolul pentru majoritatea oamenilor vine atunci când se simt amenințați În astfel de vremuri ei tind să se retragă și să închidă rândurile, să-și găsească siguranță într-un fel de cetate Făcând acest lucru, totuși, ei ajung să se bazeze pentru informații pe un cerc din ce în ce mai restrâns și își pierd perspectiva asupra evenimentelor din jurul lor Își pierd capacitatea de manevră și devin ținte ușoare, iar izolarea lor îi face paranoici La fel ca în război și în majoritatea jocurilor de strategie, izolarea precede adesea înfrângerea și moartea În momentele de incertitudine și pericol, trebuie să lupți împotriva acestei dorințe de a te întoarce spre interior- În schimb, fă-te mai accesibil, caută vechi aliați și fă noi oncs, forță-te în cercuri din ce în ce mai diferite Acesta a fost trucul oamenilor puternici de secole Omul de stat roman Cicero s-a născut în nobilimea inferioară și avea puține șanse la putere dacă nu reușea să-și facă un loc printre aristocrații care controlau orașul El a reușit cu brio, identificând pe toți cei cu influență și dându-și seama cum au fost corelați unul cu celălalt Se amesteca peste tot, îi cunoștea pe toată lumea și avea o rețea atât de vastă de , conexiuni pe care un inamic de aici ar putea fi ușor contrabalansat de un aliat de acolo Deoarece oamenii sunt astfel de creaturi sociale, rezultă că artele sociale care ne fac plăcut să fim în preajmă pot fi practicate doar prin expunere și circulație constantă Cu cât ești mai în contact cu ceilalți, cu atât devii mai grațios și mai în largul tău Izolarea, pe de altă parte, generează o stânjeneală în gesturile tale și duce la o izolare suplimentară, pe măsură ce oamenii încep să te evite , În loc să cădeți în fortăreața umanității, priviți lumea în felul următor: este ca un palat vast, cu fiecare cameră rr comunicând cu alta Trebuie să fii permeabil, să poți pluti în și din diferite cercuri și să te amesteci cu diferite tipuri Acest tip de mobilitate și contact social te va proteja de complotatori, care nu vor putea să păstreze secrete față de tine și de inamicii tăi, care nu vor putea să te izoleze de aliații tăi Mereu în mișcare, te amesteci și te amesteci în camerele palatului, niciodată stând sau așezându-se într-un singur loc Niciun vânător nu își poate fixa ținta pe o creatură atât de rapidă ȘTIȚI CINE ești TRACTARE CU - NU OFENSA PERSOANEA GREȘITĂ Èš jâ€(tm) i A- JT Există multe feluri diferite de oameni în lume și nu poți presupune niciodată că toată lumea va reacționa la strategiile tale în același mod Înșele sau depășește unii oameni și își vor petrece restul vieții căutând răzbunare Sunt lupi în haine de miei Alege-ți cu grijă victimele și adversarii, apoi - niciodată să nu jignești și să nu înșeli persoana greșită FRQM /, Câ€(tm)T? N "i'j: Ñ Ð³-Ð·Ñ-Ð·Ñ‚ CLASIC O'JOTED în T :ur:~"în Â£ky, Ð¢Ð"Ð ÐœÐ'Ð¬ -ED EY "â€ (tm)lIOIIAS Ð¡ -, ~Ð°: Ñƒ f;n 'â€¢ CEHTUR? ac Ah, ți se ciulesc urechile când găsești o victimă atât de tentantă Dar acest om este mult mai greu de înșelat decât îți imaginezi A te îndrăgosti de un șiretlic necesită adesea inteligență și imaginație - un simț al posibilelor recompense Omul contondent nu va lua momeala pentru că nu o recunoaște El este atât de inconștient Pericolul cu acest bărbat nu este că îți va face rău sau să caute răzbunare, ci doar că îți va pierde timpul, energia, resursele și chiar mintea în încercarea de a-l înșela Pregătește un test pentru un punct - o glumă, o poveste Dacă reacția lui este absolut literală, acesta este tipul cu care aveți de-a face Continuați pe propriul risc, NU ANGAJATI CATRE ORICINE '? Eu Ð"â€(tm)â€(tm) Prostul este cel care se grăbește mereu să ia partid Nu vă împotriviți de nicio parte sau cauză în afară de dvs Prin mentinerea Independența ta devii stăpânul altora - jucând oamenii unii împotriva altora, făcându-i să te urmărească TI IE ' tâ€TM:s Ð : re Ñƒ j]â€ ̃C: Ã(r) The ::ct ,vc y Ð£) x Vulpea Tâ€TM :o lor c':r â€œihtÃ¢â€TMlr'li Cxictilis," , chhhtl th Vâ€(tm);; -Ð³-ry cc ca !'cit ffbrhi ojyac era ~Ð¢ Ð£ r - :Z' Deoarece puterea depinde în mare măsură de aspect, trebuie să înveți trucurile care îți vor îmbunătăți imaginea Refuzul de a Ñ Ð / în mit unei persoane sau unui grup este unul dintre acestea Când te întorci, nu ești un uger, ci un fel de respect Pari instantaneu puternic pentru că te faci de neînțeles, mai degrabă decât să te lași în fața grupului sau a relației, așa cum fac mulți oameni Această aură de putere crește doar odată cu trecerea timpului: pe măsură ce reputația ta de independent crește, din ce în ce mai mulți oameni se învârtesc pentru a-și îndepărta yotl, să dorești să fii cel care te face să te dezvolti este ca un virus: dacă vedem că cineva este dorit de alți oameni, avem tendința de a găsi această persoană des jable toa În momentul în care o om mit, magia a dispărut Devii ca toți ceilalți Oamenii vor încerca tot felul de metode nedeliberate pentru a te face să coinmiți Îți vor oferi cadouri, te vor umple de favoruri, totul pentru a te pune sub obiecție Încurajați atenția, stimulați-le interesul, dar nu vă angajați cu orice preț Acceptați cadourile și favorurile dacă doriți, dar aveți grijă să vă încurajați dispoziția interioară Nu vă puteți permite din neatenție să vă simțiți obligat față de nimeni Ține minte, thongh: Scopul nu este să îndepărtezi oamenii sau să faci să pară că ești în capac de angajament La fel ca Regina Elisabeta I, Regina Fecioară, trebuie să scoți oala, să stârnești interesul, să provoci oamenii cu posibilitatea de a te avea Trebuie să te apleci în atenția lor ocazional, dar niciodată prea departe Soldatul și omul de stat grec Alcib-iades a jucat acest joc la perfecțiune Era Alcibiade, care a inspirat și a condus armada masivă ateniană care a invadat Sicilia în î Hr Când atenienii invidioși înapoi acasă au încercat să-l doboare acuzându-l de acuzații false, el a dezertat la inamic, spartanii, în loc să facă față unui proces înapoi acasă Apoi, după ce atenienii au fost învinși la Siracuza, a părăsit Sparta pentru Persia, chiar dacă puterea Spartei era acum în creștere Acum, însă, atât atenienii, cât și spartanii l-au curtat pe Alcibiade din cauza influenței sale asupra perșilor; iar perșii l-au împodobit cu onoruri din cauza puterii sale asupra atenienilor și spartanilor A făcut promisiuni tuturor, dar nu s-a angajat cu niciuna și, în cele din urmă, a ținut toate cărțile Dacă aspiri la putere și influență, încearcă tactica Alcibiade: Pune-te la mijlocul puterilor concurente Atrage o parte cu promisiunea ajutorului tău; cealaltă parte, dorind mereu să-și depășească inamicul, te va urmări și pe tine Pe măsură ce fiecare parte concurează pentru atenția ta, vei părea imediat o persoană de mare influență și dezirabilitate Veți dobândi mai multă putere decât dacă v-ați fi angajat nespus de o parte La Revoluția din iulie din din Franța, după trei zile de revolte, omul de stat Tal-leyrand, acum în vârstă, stătea lângă fereastra lui din Paris, ascultând tăgănatul clopotelor care semnalau revoltele terminate Întorcându-se către un asistent, a spus: "Ah, clopotele! Câștigăm "Cine suntem "noi", monprince?" a întrebat asistentul Făcându-i semn bărbatului să tacă, Talleyrand a răspuns: "Nici un cuvânt! Ð" îţi spun cine suntem mâine?" Ştia bine că numai proştii se năpustesc într-o situaţie - că prin 'oj/Ñ Ð› " Ð³ ccrâs ' 'A- ' &'i Vi 'lill * A" / C n? r ' â€(tm)tTj Ã(r) Ð" r;r:d c " uhc JOAȚI O VENȚĂ Ð¢Ðž PRIMI O VENȚĂ - PARE MAI PROST DECĂT * MARCA TA Nimănui nu-i place să se simtă mai prost decât următoarea persoană Trucul, deci, este să-ți faci victimele să se simtă deștepte - și nu doar deștepte, ci mai deștepte decât ești, Odată convins de asta; nu vor bănui niciodată că ai putea avea motive ascunse f â€(tm)Ã(r) r -z de Literei:â€˜Ã(r)l ri-C ri 'â- ;? i /: Ñƒ i ' Ð" â€(tm)C t ! , yc:;c : / â€¢;Ñ‡ Ð³ Ð³ Av' ''Ñƒ jf ' â- l â€(tm) este r-simt, f Ñ kt a\â€(tm) Ñ‚/ pÃ¢ppfe ii 'co j ' :'lâ€(tm), 'â- , r:\t/ ;Ð³ ' ' ' r:â€¢ â€¢( ' hciris - Ð³'Ð" â€(tm)^uÈ› â- v 'ccJ:o:ir r? ; f'r;ir;r ;tÃ(r)ci ' â- ! ,,', ai > ':c d â€(tm)Ctshe 'x?/;:/ 'Ð£,', Ðµ Ð° Ñ- Ñ‡ nu /ji; cril sÃ(r)ro!^ 'ar cf ofliee^ngÄƒ^: forceo c:n:c:o :t eted bl , ! Ð¢ Ð°Ð¿, Cari von ClausewÃ(r)tz, c ,:!: :r\vf by iheir L :: di~! resdr, thrtn â- dâ€(tm)ceitfi:i ,' r ' "'Ã¢ r! Ñƒ {? 'e dy i'/ > â- ; ? Ð" : - -'y ro Â" înşelat IIccolO Macuiavelli Ðš -Ð† și proaspăt, ca să înțeleagă puțini Făcută corect, combinația dintre promisiuni vagi, concepte tulburi, dar pline de angajare și entuziasm înfocat vor trage sufletele oamenilor și se va forma un grup în jurul tău k- i > â- - â- - , * â- : â- â- Odată peo- au început să se adune în jurul tău, se vor prezenta două pericole; plictiseala si scepticismul Plictiseala îi va face pe oameni să plece în altă parte; scepticismul le va oferi distanța de a gândi în mod rațional despre orice oferiți, eliminând ceața pe care ați creat-o cu artă și dezvăluindu-vă ideile pentru ceea ce sunt Atunci trebuie să-i distrați pe cei plictisit și să-i ferești pe cinici Cel mai bun mod de a face acest lucru este prin the-ater sau alte dispozitive de acest fel Înconjoară-te de lux, orbiește-ți adepții cu splendoare vizuală, fă-le ochii cu spectaculos Acest lucru nu numai că îi va împiedica să vadă ridicolul ideilor tale, găurile din sistemul tău de credințe, dar va atrage și mai multă atenție, mai mulți adepți Ta urmărirea cultlike este în creștere; este timpul să o organizăm Găsiți o modalitate atât de înălțător, cât și de reconfortant Religiile organizate au deținut de multă vreme autoritate indiscutabilă pentru un număr mare de oameni și continuă să o facă în epoca noastră presupusă seculară Creează ritualuri pentru adepții tăi; organizați-i într-o ierarhie, dându-le titluri care răsună de abilități religioase; cereți-le sacrificii care vă vor înfrunta cuferele și vă vor spori puterea Grupul tău a crescut și l-ai structurat într-o formă de biserică Cuferele tale încep să se încurce cu banii urmașilor tăi Cu toate acestea, nu trebuie să fii văzut niciodată ca fiind flămând de bani și de puterea pe care aceasta o aduce În acest moment trebuie să ascundeți sursa venitului Adepții tăi vor să creadă că, dacă te urmăresc, le vor cădea în poală tot felul de zburători bune Înconjurându-te de lux, devii o profă vie a solidității sistemului tău de credințe Nu dezvălui niciodată că bogăția ta vine de fapt din buzunarele adepților tăi; în schimb, fă-o să pară că provine din adevărul metodelor tale Grupul este acum mare și înfloritor, un magnet care atrage din ce în ce mai multe particule Dacă nu ești însă atent, inerÈ›ia va seta iu, iar timpul și plictiseala vor demagnetiza grupul Pentru a vă menține adepții uniți, acum trebuie să faceți ceea ce au făcut toate religiile și sistemele de credințe: creați o dinamică între noi și ei, În primul rând, asigură-te că adepții tăi cred că fac parte dintr-un club exclusivist, unificat printr-o legătură de obiective comune Apoi, pentru a întări această legătură, nu faceți noțiunea unui inamic viclean care să vă ruineze Dacă nu ai dușmani, inventează unul INTRAȚI ACȚIUNEA CU ÎNDRĂZNEAZĂ Dacă nu sunteți sigur de un curs de acțiune, nu încercați Îndoielile și esilalioanele tale îți vor infecta execuția Timidul este periculos: beilor să intre cu îndrăzneală Orice greșeli pe care le comiți prin îndrăzneală sunt ușor de corectat cu mai multă îndrăzneală Toată lumea îi admiră pe cei îndrăzneți; nimeni nu-i cinstește pe timid MosL dintre noi suntem timizi Vrem să evităm tensiunile și conflictele și vrem să fim plăcuți de toți S-ar putea să ne gândim la o acțiune îndrăzneață, dar rareori o aducem la viață Suntem îngroziți de consecințe, de ceea ce alții ar putea crede despre noi, de ostilitatea pe care o vom provoca dacă îndrăznim să trecem dincolo de locul nostru obișnuit Deși ne putem deghiza timiditatea ca o preocupare pentru ceilalți, o dorință de a nu-i răni sau jigni, de fapt este opusul - suntem cu adevărat absorbiți, îngrijorați de noi înșine și de modul în care ne percep ceilalți Îndrăzneala, pe de altă parte, este direcționată spre exterior și adesea îi face pe oameni să se simtă mai în largul lor, deoarece este mai puțin conștient de sine și mai puțin reprimat Nu induce niciodată stângăciune sau jenă Și așa îi admirăm pe cei îndrăzneți și preferăm să fim în preajma lor, pentru că încrederea lor în sine ne infectează și ne atrage în afara propriului nostru tărâm al interiorității și reflecției Puțini se nasc îndrăzneți Chiar și Napoleon a trebuit să cultive obiceiul pe câmpul de luptă, unde știa că este o chestiune de viață și de moarte În mediile sociale, era stângaci și timid, dar a depășit acest lucru și a practicat îndrăzneala în fiecare parte a vieții sale, pentru că a văzut puterea ei extraordinară, cum putea să mărească literalmente un om (chiar și unul care, ca Napoleon, era de fapt în mod evident mic) Trebuie să exersați și să vă dezvoltați îndrăzneala Îi vei găsi adesea utilizări Cel mai bun loc pentru a începe este adesea lumea delicată a negocierilor, în special acele discuții în care vi se cere să stabiliți propriul preț Cât de des ne dezamăgim cerând prea puțin, când Cristofor Columb a propus ca curtea spaniolă să-și finanțeze VÃŽt^y^y Ð"? Ñƒ o â- :;i: C T?c'Ã(r) :: lr C Lf Q t-tJ V w i ': rct^y Ñƒ gaa re /') â€(tm)C bj j: tff : ' ';â€(tm) Y' Ð" Ð ¸â€(tm)ÑŠÐ"Ð› Â£? >Ð"Ñ- t /Ð³ /'Ð"ÑµÐµ Ñ Ð³Ñ noi tc ' â€(tm)Ñ- Ð" â€(tm) )â€(tm)iâ€˜cA"'â€¢ Ð£ /â€(tm)?Ð› â€˜j IT(ÐºÐ¡Ð / Ð¡'Ð¡, ' Ð"- â€(tm) Ð³Ð³â€(tm)-Ð³Ð³Ð¬Ðµ; ' 'â- â- â- " ! ? : â- r /dmw/i'r Z nu? Ñƒ'>â- :â€¢,â€¢ Ñ , Ñ / 'Ð¸ ÑƒÑ â- ' > I ' Ð³ â€¢ Ñ- Ñ ;Â" / Ð³! f Ñ Ð¡ Ð Ð¡ ' 'Ð¡Ð† Ð" J â€¢:dd ÑµÑ Ð" â- ' â€˜ tv: â- Ð› ct - iJ â€(tm) ? L j ,Ð¬Ð"Ð· v;;t:y Gel c r â€(tm)L; ; ' vcyage la Americ ca, el a făcut, de asemenea, nebun de îndrăzneț de manei că el să fie numit "Gr și Admirai Ð / Ð" Oceanul" tratat cu respect și așa a fost Henry Kissinger știa și el că, în negocieri, cerințele îndrăznețe funcționează mai bine decât să începi cu concesiuni pe bucată și să te întâlnești cu cealaltă persoană la jumătate Setează-ți valoarea ridicată și apoi pune-l mai sus Oamenii au un al șaselea simț pentru slăbiciunile altora Dacă, la o primă întâlnire, îți demonstrezi dorința de a face compromisuri, de a da înapoi și de a se retrage, scoți în evidență liniile chiar și la oamenii care nu sunt neapărat însetați de sânge Totul depinde de percepție și odată ce ești văzut ca Genul de persoană care trece rapid în defensivă, care dorește să negocieze și să fie supusă, vei fi împins fără milă Cel mai bine este, așadar, să creezi o impresie cu prima ta apariție, să intri în acțiune cu îndrăzneală O mișcare îndrăzneață te face să pari mai mare și mai puternic decât ești Dacă vine brusc, cu furtivitatea și rapiditatea unui Ð*Ð / Ð°ÐºÐµ, îi inspiră mult mai multă frică lui Chat Intimidând cu o mișcare îndrăzneață, stabilești un precedent: la fiecare întâlnire ulterioară, oamenii vor fi în defensivă, îngroziți de următoarea ta lovitură â€(tm) L-Ð" Ð"â"- I â- j / IBS â- â- â€(tm) Ð" A- ÐžÐ"Ð¯ Ð£ â- â- P â€(tm) L-* eu i Lr-j LETT Sl j : a :A Ð³Ð¸:; Ð´ ?:A- ! Ñ Ð / &Ð¿Ð¸Ð°Ñ-*' de asemenea eu Ð•Ð• Lâ€(tm)di'C Ai â- ÐžÐ" Ã(r) ' Ð› Ñ- ' LCA -rZrb L >bt : n la iB Â(r)E : P biÈ(tm)sfcs tiOito! â- A ::r Ð(tm) ; È˜ AL -Ð Ð†Ð Ð PLANIFICAȚI TOTUL PÂNĂ LA CAPĂT Ð†Ð¨Ð-Ð†Ð-ÐšÐ† Finalul este totul Planificați până la ea, ținând cont de toate consecințele posibile, obstacolele și răsturnările norocului care v-ar putea inversa munca grea și ar putea oferi glorie altora Planificând până la capăt nu vei fi copleșit de circumstanțe și vei ști când să te oprești În general, ghidați norocul și ajutați la determinarea viitorului gândindu-vă mai departe Conform cosmologiei grecilor antici, se credea că zeii aveau o viziune completă asupra viitorului Au văzut totul să vină, până la detaliile complicate Bărbații, pe de altă parte, erau văzuți ca victime ale destinului, prinși în clipa și emoționarea lor, incapabili să vadă dincolo de pericolele imediate Acei eroi, precum Ulise, care au fost capabili să privească dincolo de prezent și să planifice cu câțiva pași înainte, păreau să sfideze soarta, să aproximeze zeii în capacitatea lor de a determina viitorul Comparația este încă valabilă - cei dintre noi care se gândesc mai departe și își duc cu răbdare planurile la bun sfârșit par să aibă o putere divină Deoarece majoritatea oamenilor sunt prea închiși în acest moment pentru a planifica cu acest tip de previziune, abilitatea de a ignora pericolele și plăcerile imediate se traduce în putere Este puterea de a putea depăși tendința naturală a omului de a reacționa la lucrurile pe măsură ce se întâmplă și, în schimb, de a te antrena să dai înapoi, imaginându-și lucrurile mai mari care iau contur dincolo de viziunea imediată În î Hr , vechii atenieni au atacat Sicilia, cred că expediția lor le-ar aduce bogății, putere și un sfârșit glorios pentru războiul Peloponezian de șaisprezece ani Nu au luat în considerare pericolele unei invazii atât de departe de casă; nu au prevăzut că sicilienii vor lupta cu atât mai mult cu cât luptele aveau loc pe propria lor patrie sau că toți dușmanii Atenei se vor uni împotriva lor sau că războiul va izbucni pe mai multe fronturi, întinzându-și forțele mult prea subțire â- i r ':s [: â- t :: Ñ / cu :â€˜ 'j tcw \,:isa Ã(r), ' â€(tm) " "'l:' mori exact thaxi â€(tm) Ñ´Ð›Ðº'Ð"Ð•Ð" enja:,â- !?â- : Ð¨ - Ä‚â€(tm)J Expediția siciliană a fost un dezastru complet, care a dus la distrugerea uneia dintre cele mai mari civilizații ale tuturor timpurilor, atenienii au fost conduși în acest dezastru de inimile lor, nu de inimile lor Ei au văzut doar șansa gloriei, nu pericolele care se profilau în distanță Potrivit cardinalului de Retz, "Cea mai obișnuită causc dintre mișcările oamenilor este faptul că ei sunt prea înfricoșați la pericolul prezent și nu suficient la ceea ce este îndepărtat " Pericolele care sunt îndepărtate , care răzbește în depărtare - dacă le vedem pe măsură ce prind contur, câte greșeli evităm Câte planuri am avorta instantaneu dacă ne-am da seama că evităm un pericol mic doar pentru a păși într-unul mai mare Atât de multă putere nu este ceea ce faci, ci ceea ce nu faci - acțiunile neplăcute și nesăbuite de la care ÑƒÐ / Ñ† se abțin înainte de a te duce în necazuri Planificați în detaliu înainte de a acționa - nu lăsați planurile vagi să vă ducă în necazuri Va avea acest lucru consecințe neintenționate? Va stârni noi dușmani? Va profita altcineva de la borÈ(tm) al meu? Sfârșiturile nefericite sunt mult mai frecvente decât cele fericite - nu vă lăsați influențați de finalul fericit din mintea voastră Când vezi câțiva pași înainte și planul se mișcă până la sfârșit, nu vei mai fi tentat de entoție sau de dorința de a improviza Claritatea ta te va scăpa de anxietatea și neclaritatea care sunt motivele principale pentru care atât de mulți nu reușesc să-și încheie acțiunile sifcccss Vezi că Lhe se termină și nu tolerezi nicio de vi a ti on Ð¢Ð"'Ð¬Ñ- Ð Ð¡ : ; mÃ(r)feiwt - â€(tm)ÑƒÑ‚:- &ÐµÐ¹Ñ-;Ð¨ Ñ-Ð•Ð³Ðœ & Ð³â€(tm) :-â€ ;Ñ‚ â- ? â- Ñƒ â€(tm) â€(tm) ::' â- S^â€(tm)TWtOS Ñ-ÐºÑ-Â£ (Ð¨Ð¹Ð-Ð "Ð˜Ð(c)Ð-Ð- Ð$ 'Ð³ ;Ð":â€(tm) Ð† â- /:,vinâ€(tm) '-Ã(r) ; gÄƒsi / /â- Ñƒ?~ '/ "' â- â€¢:â- â€¢â-: tc ', t - Ð›Ð"/ >T â- vt â- / 'â€(tm)â- â€(tm) Ð¹Ð¹^Ð- h Ð""â€(tm) ev ; Ð"/Ð"Ð¸Ð³ ? â€(tm)Ð³ 'rr ' h Ð³ - Artă J i : , UJ â- J- - â- L , eu am J -â- ' /â- ,v â€(tm)!y, Ã(r);\-Jjiji â€(tm)-J -jt'A ' ' ' ÑŒ/ "" " L- Ñ / t zl*n:s :irc:::Jii-t:ioi ÑµÑ Ð¿Ð³Ð"ÐŸÐ¬/Ð› MiUfJ ' CÃ(r) â€ \*L ?/ / :C Ñƒ :d ' Ð LTA SAR ÐžÐ³ Ð"Ñ :Ð"Ð / , : l-bh;J Cu toții admirăm realizarea unor fapte neobișnuite, dar dacă este realizată în mod natural și grațios, admirația noastră este de zece ori mai mare Ideea de Ñ"Ñ‚Ðµ&Ð°Ñ-Ð¸Ð³Ð° este relevantă pentru toate formele de putere, deoarece puterea depinde esențial de aparențe și iluziile pe care le creați AcÈ›iona dvs publică este ca operele de artă: trebuie să aibă atractivitate vizuală, trebuie să creeze anticipaÈ›io ir, chiar entertam Când dezvăluii lucrările interioare ale creației tale, devii doar unul mai muritor printre alții Ceea ce este de înțeles nu este uimitor - ne-am putea face și noi înșine dacă am avea bani și timp Evită tentația de a arăta cât de devernic ești - nu este nicio clipă să ascunzi inecanismele deverității tale, Există un alt motiv pentru a vă ccmcealm comenzile rapide și trucurile: atunci când lăsați ibis Information să iasă, le oferiți oamenilor idei pe care le pot folosi împotriva dvs Pierzi avantajele de a păstra tăcerea Tindem să ne dorim ca lumea să știe ce am făcut - vrem ca varritatea noastră să fie mulțumită prin aplaudarea muncii noastre de bard și a inteligenței, poate chiar dorim simpatie pentru orele necesare pentru a ajunge la punctul nostru de artă Învață să controlezi această înclinație spre blab, pentru că efectul ei este adesea opusul a ceea ce te așteptai Amintiți-vă: cu cât mai mult mister vă învăluie acțiunile, cu atât puterea voastră este mai awcsomc Pari a fi singurul care poate face ceea ce faci - iar apariția că ai un dar exclusiv este enorm de puternic În sfârșit, bec au se you realizați-vă realizările cu grație și oază, oamenii cred că ați putea oricând să faceți mai mult dacă ați încerca mai mult Acest lucru provoacă nu numai admirație, ci și un strop de frică Puterile tale sunt neexploatate - nimeni nu-și poate înțelege limita CONTROLAȚI OPȚIUNILE: PUNEȚI PE ALȚII SĂ JOACE CU CARDURILE TU AFACEȚI Cele mai bune înșelăciuni sunt cele care par să ofere celeilalte persoane de ales: victimele tale simt că dețin controlul, dar sunt de fapt marionetele tale Oferă oamenilor opțiuni care vin în favoarea ta, oricare ar alege Forțați-i să aleagă între cel mai mic dintre cele două probleme, ambele care vă servesc scopului Puneți-i pe marginea unei dileme: sunt ușurați oriunde se întorc Cuvinte precum "libertatea", "opțiunile" și "alegerea" evocă o putere a posibilității mult dincolo de realitatea beneficiilor pe care le implică Când sunt examinate îndeaproape, alegerile pe care le avem - pe piață, în alegeri, în locurile noastre de muncă - tind să aibă limitări vizibile: ele sunt adesea doar o chestiune de alegere între A și B, cu restul alfabetului din pictare Totuși, atâta timp cât cel mai mic miraj al alegerii pâlpâie, rareori ne concentrăm pe opțiunile lipsă Acest lucru oferă deverului și vicleanului oportunități enorme de înșelăciune Pentru oamenii care aleg între alte alternative le este greu să creadă că sunt manipulați sau înșelați; ei nu pot vedea că le permiți o cantitate mică de liber arbitru în schimbul unei impuneri mult mai puternice a propriei tale voințe Prin urmare, stabilirea unei game restrânse de opțiuni ar trebui să fie întotdeauna o parte a înșelăciunilor tale Următoarele sunt printre cele mai comune forme de "control al opțiunilor": Aceasta a fost o tehnică preferată a lui Ð ÐµÐ¿Ð³Ñƒ Kissinger În calitate de secretar de stat al președintelui Richard Nixon, Kissinger se considera mai bine informat decât șeful său Dar dacă ar încerca să stabilească politica, ar jigni sau poate înfuria un om notoriu de nesigur Așa că Kissinger propunea trei sau patru opțiuni de acțiune pentru fiecare situație și le prezenta astfel încât cea pe care o prefera să vadă întotdeauna cea mai bună soluție în comparație cu celelalte Din când în când, Nixon s-a îndrăgostit de momeală, fără să bănuiască niciodată că se mută încotro F â- F ri re izav^ "I ri QUOTEJ IN :uhw PaDimAN, jl-, '/L â€(tm) tle, Oâ€(tm) VN ? NECDOTE-, C S, r -jcc ior ec i"c"cd ' CC lJLT r Ct idedâ€ :^ fere:! Kissinger l-a împins, Aceasta este o tehnică bună de folosit pentru copii și pentru alți oameni voinici cărora le place să facă opusul a ceea ce le ceri: Împingeți-i să "alege" ceea ce doriți să facă, părând să susțină site-ul op po În anii , John D Rockefeller și-a propus să creeze un monopol Dacă ar încerca să cumpere companiile mai mici de oii, ei și-ar da seama ce face și s-ar lupta împotriva lui Rockefeller a modificat terenul de joc, astfel încât singurele opțiuni pe care le aveau micii producători erau cele pe care le-a oferit Crește-ți prețul de fiecare dată când cumpărătorul ezită și trece o zi Acesta este un truc excelent de negociere pe care să-l folosească pe cei cronici indeciși, care se vor îndrăgosti de ideea că primesc o afacere mai bună astăzi Lhan dacă așteaptă până mâine Această tac- tic este similar cu uColor the Choices, dar cu cei slabi și indecisi trebuie să fii mai agresiv Lucrează la emoțiile lor - folosește frica și teroarea pentru a-i Ñ€Ñ‚Ð / Ñ€ÐµÑ- să treacă la acțiune, Încearcă rațiunea și vor găsi întotdeauna o modalitate de a amâna Descrie toate scrisul de pericole, exagerând-le cât mai mult posibil, până când vor vedea un abis căscat în toate direcțiile, cu excepția unul: cel pe care îi împingi să-l ia Aceasta este o tehnică clasică a avocaților de proces: avocatul îi conduce pe martori să decidă între două posibile explicații ale unui eveniment, ambele fiind o gaură în povestea lor Ei trebuie să răspundă la întrebările avocatului, dar orice spun ei s-au rănit Cheia acestei mișcări este să lovești rapid: să refuzi victimei timpul să se gândească la o evadare În timp ce se zvârcoli între coarnele dilemei, își sapă propriul mormânt t JOACĂ Ð¢Ðž PEOPLE'S FANTASIA S "[Ð¹Ð²ÐµÐ¸Ð•Ð¹Ñ‚ Adevărul este adesea evitat pentru că este urât și neplăcut Nu apelați niciodată la adevăr și realitate decât dacă sunteți pregătit departe de mânia care vine din dezamăgire Viața este atât de dură și tulburătoare, încât oamenii care pot produce romantism sau evoca fantezie sunt ca oazele în deșert: toată lumea se înghesuie la ei Există o mare putere în a atinge fanteziile maselor Fantezia nu o poate opera niciodată pe Alene Necesită fundalul banalului și al mun-danului Opresivitatea realității este cea care permite fanteziei să prindă rădăcini și să înflorească Persoana care poate scoate o fantezie dintr-o realitate opresivă are acces la o putere nespusă În timp ce căutați fantezia care va pune stăpânire pe masele, apoi, fiți cu ochii pe adevărurile banale care cântăresc greu asupra noastră pe toți Nu vă lăsați niciodată distras de trăsăturile strălucitoare ale oamenilor despre ei înșiși și despre viața lor; caută și caută ceea ce îi închidează cu adevărat Odată ce ai găsit asta, ai cheia magică care va pune o mare putere în mâinile tale Deși vremurile și oamenii se schimbă, haideți să examinăm câteva dintre problemele opresive care persistă și oportunitățile de putere pe care le oferă: Schimbarea este lentă și treptată Este nevoie de muncă asiduă, puțin noroc, multă sacrificiu de sine și multă răbdare O transformare bruscă va aduce o schimbare totală în averea cuiva, ocolind munca, norocul, sacrificiul de sine și timpul dintr-o singură lovitură fantastică Aceasta este, desigur, fantezia prin excelență a șarlatanilor care ne urmăresc până astăzi Promite o schimbare mare și totală - de la sărac la bogat, boală la sănătate, mizerie la extaz - și vei avea adepți, Sfera socială are coduri și granițe bine stabilite Înțelegem aceste limite și știm că trebuie să ne mișcăm în aceleași cercuri familiare, zi de zi Ð ? fâ€(tm)? minciuni, / b t belwved, clc^:t ' * Ð"Ð³// ihe hâ€(tm) I > J eu T 'G , ? / Empet or ; bcr tâ€(tm)tJ VLy /Ð / ,- bo \â€(tm)ii mi J ' l, U fiflt : ti r;?: â€(tm)?/-â€(tm) Ñ Ñ Ñ Ð³Ð¹ />; :':rri;:;â€(tm) 'Ar'-* Ð"â€ ;-C icÂ" > sT" j -:oi Ð†Ð†/'Ð§ Ð"" 'Ð"Ð³Ð° V Ðº ba dacă Ð"?Ð"Ðž L> a: :lâ€(tm)â- v c FIȚI REGAL pe cont propriu MODA: COMPORTATE CA A REGELE DE TRATAT CA UNUL Felul în care te porți va determina adesea modul în care ești tratat: pe termen lung, apariția vulgară sau obișnuită îi va face pe oameni să te lipsească de respect Căci un rege îl respectă-seif și inspiră același sentiment și altora Acționând regal și încrezător în puterile tale, te faci să pari destinat să porți o coroană Ð´Ð"ÐµÐµÐ¹Ð¬Ð¹Ð¯! Ñ-!Ñ-Ðµ;Ð³ este Ð³ Ð / Ñ Ñ Ð"Ð³Ð³ÐµÐ¿Ñ Ðµ >'u â€(tm)Ð" ' Ð£ ' â€(tm) /Ðµ A- * Ñ-j â- â€¢; â€¢Â",Ñ w > ! Ð† {":â- t C! "J Ð³ re r M'' â€(tm)â- â- â- vi;-? de Ð" ' â€(tm) ,O mfrccutotisfy Ñ¡ÐžÐ" Ñ-ÑƒÐµÐ† !' c:s ',,'J "RIED-IICH : ZTZSCITZ /- D În copilărie, ne începem viața cu mare exu-b erau ce, așteptând și pretinzând orice fel de la lume Acest lucru se manifestă, în general, în primele noastre incursiuni în societate, pe măsură ce începem carierele de nursing Dar, pe măsură ce înaintăm în vârstă, respingerile și fai IureÈ(tm) experimentăm granițele stabilite care devin mai ferme cu târne Așteptăm mai puțin de la lume, acceptăm limitări care se impun cu adevărat Începem să ne înclinăm și să ne cerem scuze chiar și pentru prima cerere Soluția pentru o astfel de micșorare a orizontului este să ne punem deliberat pe noi înșine în direcția opusă - să minimizăm credințele și să ignorăm limitările, să ne facem să cerem și să așteptăm la fel de mult ca și copilul Pentru a realiza acest lucru, trebuie să folosim o anumită strategie asupra noastră Caii it Strategia Coroanei Strategia Coroanei se bazează pe un lanț simplu de căutare și efect: dacă credem că suntem destinați pentru lucruri mărețe, credința noastră va radia spre exterior, așa cum o coroană creează o aura în jurul unui rege Radi an ce exterior Ibis va infecta oamenii din jurul SUA, care vor crede că trebuie să avem motive să ne simțim atât de încrezători De-a lungul istoriei, oameni de naștere nedistinsă - od oraÈ(tm) din Bizanț, Columb, Beethoven, Disrael este - au reușit să lucreze Strategia Coroanei, crezând atât de ferm în propria lor măreție încât devine o profeție care se împlinește singur Trucul este simplu: fii binevenit de un seif-belÃ(r)ef Chiar dacă știi că practici un fel de conceptie asupra ta, comportă-te ca un rege Ești probabil să fii tratat ca și tu Coroana te poate despărți de alți oameni, dar depinde de tine să faci acea separare reală: trebuie să acționezi diferit, demonstrând distanța față de cei din jur O modalitate de a vă sublinia diferența este să acționați întotdeauna cu demnitate, indiferent de circumstanță Purtarea regală nu trebuie confundată cu aroganța, aroganța poate părea un sentiment de spirit al regelui, dar de fapt trădează nesiguranța Este chiar opusul comportamentului regal, Demnitatea, de fapt, este invariabil masca pe care trebuie să o asumăm în circumstanțe dificile: parcă nimic nu te poate afecta și ai timp din lume să răspunzi Aceasta este o poziție extrem de puternică În sfârșit, pentru a întări psihologia interioară! trucuri implicate în proiectarea unei atitudini regale, există strategii care să vă ajute să creați efectul În primul rând, strategia Colum-bus: faceți întotdeauna o cerere îndrăzneață Stabilește-ți prețul ridicat și nu te clinti, În al doilea rând, într-un mod demn, mergi după cea mai înaltă persoană din clădire, Acest lucru te împinge imediat în același plan cu directorul executiv pe care îl ataci Este strategia lui David și Goliat: alegând un adversar grozav, creezi aspectul măreției În al treilea rând, oferă un cadou de vreun fel celor de deasupra ta Aceasta este strategia celor care au un patron: oferindu-i un cadou patronului tău, în esență spui că voi doi sunteți egali Amintiți-vă: depinde de dvs să vă stabiliți propriul preț Cereți mai puțin și tocmai asta veți primi Cereți mai mult și trimiteți un semnal că meritați un rege răscumpărare Chiar și cei care te refuză te respectă pentru încrederea ta, iar acel respect în cele din urmă va plăti în moduri pe care nu ți le poți imagina ÑƒÐ·: Zo ; :Ñ :/Ð / : L LC L â€(tm) xij Ð" â€(tm) Ñ Ð / Jr â€" Ð¬â€œÑµ:Ñ Ñ‚ S â€˜ 'Ð³; â-' Ð³Ñ‚ Ñƒ â€(tm) Ñ Ñ Ð· yo â- cJy -â€(tm)ry ccr Ð¡'Ð› ci'S , â€˜: t :â€¢ ; ? t "Ð" Ñ- czc :: ? â€ž : zi â€(tm) CC Ulc V 'jr -Iiy ' FiCt ai'ipcvcrs Ð / Ð³Ñ â€(tm) Ñ‚ â€(tm) Ji 'i i Lvc:" -â€(tm)CÐ³ Ð·Ð¿Ñ Ñ‚ Ð" TÂ£>yi Â£ â- â- ' - Ð† Ð›-li Ñƒc> L: i ' ix , s/? i / â- ' re â€(tm)t 'â€(tm) j, :>?, '-ii :* â- -r; , 'â- â- Ð¡- â€(tm)Ð›Ð" Ð" i C â€˜ h CCCLJÈ› ijfj* ji ycjr Ñ-Ð"Ð¸'Ñƒ Ñ-:; Er;dm È(tm)Xl : ' ' L? ' A- ; ' JQ i- Ð-'/ÐÐ" /"'Ð› 'â€œ!' : ;-' â- G ? ' ) MAE˜TER ARTA PREA TIMER Ð" jj GMEWT Nu pare să fii niciodată grăbit - grăbirea trădează o lipsă de control asupra ta și asupra timpului Întotdeauna răbdător, de parcă știi că totul va veni la tine eventual Deveniți un detectiv al momentului potrivit; adulmecă spiritul lime-ului, tendințele care te vor duce la putere Învață să te îndepărtezi când timpul nu este încă copt și să lovești cu înverșunare când s-a împlinit \ Ð" â€(tm)u f â- 'f Ð³ Ð" ; eu- â- â€ž se kj;c sdigiio-y !">> !câ€(tm)l ( V L , '*Ð† WÃ(r), C ' "â€(tm)â€ 'â€¢ ' i' J L'A j \J done tc'fiy /:Ð³Ñƒ; ÑƒÑƒ'::;:;:'ÐµÐ" ca /Ð› j fiitet de IC tu 'CC'':? r jf â- CF?zy â€TMt'c !d:c >! ~ f Z?j'j Ð poz ?,:A # A â€TM Ñμ 'Ð" " ' ; deci/'încă iÃ¢e ' we actu/y i,i ;c : isyssj' ,c ' Ñ â€TM -' â- -â€¢Â£, v /â- â- /Ð³Ñ‹!:?: ! r'rsi, l â€TM:e ::t :: ::: :Ð¨Ð r - â€(tm) f ': c;; â€(tm): i : lc â€(tm)Ðž/Ð" È›ts; \j ' Z Ñ‡:c CREAȚI OCHELE IMPLICATE 'J? â- â€¢ â- T Imaginile uimitoare și gesturile simbolice mărețe creează aura puterii - toată lumea le răspunde Spectacole de scenă pentru cei din jurul lui Ñƒ OU, deci, apt de a oisuals captivant și simboluri strălucitoare care vă sporesc prezența Uimit de aparențe, nimeni nu va observa ce faci cu adevărat cf Tâ€(tm);~ IfyÈ›t irsfficj Ð³,' ;Ñ‚Ð³ ;Ð¿ -Ð"â€(tm) Ð§Ñ- : ;r:e â- â- â€(tm) â€(tm) ' ' prea â- ' - h Sur "i?â€(tm)G ! Ð±-'Ð- â€"i Z - -' : - T - â€" â€" - Lr* - â- * - Â"* â€" eu - â- fc Folosirea cuvintelor pentru a vă rezolva cazul este o afacere riscantă: cuvintele sunt mesaje periculoase și adesea se rătăcesc Cuvintele pe care oamenii le folosesc pentru a ne convinge virtual ne invită să reflectăm cu ele cu cuvintele noastre; ne gândim la ei și adesea ajungem să credem contrariul a ceea ce spun ei (Asta face parte din natura noastră perversă ) De asemenea, se întâmplă ca cuvintele să ne jignească, stârnind asocieri neintenționate de vorbitor Vizualul, pe de altă parte, scurt-circuitează labirintul de cuvinte Emotionează cu o putere emoțională și o inmediație care nu lasă lacune pentru reflecție și îndoială Asemenea muzicii, ea trece cu brio peste tanga raionale, reascuiabile Înțelege: Cuvintele te pun în defensivă Dacă trebuie să-ți explici puterea ta este deja în discuție Imaginea, pe de altă parte, se impune ca dat Ea d isc întrebările noastre de acum, creează asociații pentru aceștia, rezistă interpretărilor neintenționate, contraucă instantaneu și creează legături care tranșează diferențele sociale Cuvintele E(tm)tir up argumente și diviziuni; imaginile aduc oamenii împreună Ele sunt instrumentul chintesscntial(r) al puterii Simbolul are același sens, indiferent dacă este vizual sau o descriere verbală a ceva vizual (cuvintele "Regele Soare") Obiectul simbolic reprezintă altceva, ceva abstract Conceptul abstract - puritate, patriotism, curaj, dragoste - este plin de asocieri emoționale și puternice Împăratul roman Constantin a închinat soarele ca un zeu pentru cea mai mare parte a vieții sale; într-o zi, totuși, și-a ridicat privirea spre soare, și a văzut o cruce suprapusă peste ea Viziunea crucii peste soare i-a dovedit ascendența noii religii și, la scurt timp după aceea, nu sa convertit doar pe sine, ci și întregul Imperiu Roman la creștinism Toată predicarea și prozelitismul din lume nu ar fi putut fi la fel de puternice Găsiți și asociați-vă cu imaginile și simbolurile care vor comunica în acest mod imediat astăzi și veți avea o putere nespusă Cea mai eficientă dintre toate este o nouă combinație - o fuziune de imagini și sinonime care nu au fost văzute împreună înainte, dar care prin asocierea lor demonstrează clar noua ta idee, mesaj, religie Crearea de imagini noi și de simboluri din cele vechi în acest fel are un efect poetic - asociațiile de spectatori* sunt rampante, dându-le un sentiment de participare Folosiți puterea simbolurilor ca o modalitate de a vă aduna, de a anima și de a vă uni trupele sau? rupe În timpul rebeliunii împotriva coroanei franceze din , cei loiali regelui i-au disprețuit pe rebeli comparându-i cu praștiile (în franceză, fronde) pe care băieții mici le folosesc pentru a-i speria pe băieții mari Cardinalul Retz a decis să transforme acest subiect disprețuitor în simbolul rebelilor: revolta era acum cunoscută ca Fronda, iar rebelii ca fiondeurs Ei au început să poarte eșacuri în pălării, care simbolizează praștia, iar cuvântul a devenit strigătul lor de raliu Fără el, rebeliunea s-ar fi putut stinge Găsiți întotdeauna un simbol care să vă reprezinte cauza - cu cât sunt mai multe asocieri emoționale, cu atât mai bine Cel mai bun mod de a folosi imagini și simboluri este de a le transforma într-un spectacol grandios care uimește oamenii și le distrage atenția de la realitatea neplăcută Acest lucru este ușor de făcut: oamenii iubesc ceea ce este măreț, spectaculos și mai mare decât viața Apelați la emoÈ›iona lor și ei vor ÐŸÐ / Ñ Ðº la spectacolul vostru în hoarde Vizualul este calea cea mai ușoară către inimile lor Gândește cum îți place DAR COMPORTA-TE CA ALȚII â€(tm)"j" , " ,; Dacă faci spectacol că mergi împotriva vremurilor, etalându-ți ideile neconvenționale și moduri neortodoxe, oamenii vor crede că vrei doar atenție și că îi privești cu dispreț, vor găsi o modalitate de a te pedepsi pentru că i-ai făcut să se simtă inferiori, este mult mai sigur pentru a se amesteca și a hrăni atingerea cornmon Împărtășește-ți originalitatea doar cu prietenii toleranți și cu cei care sigur îți vor aprecia unicitatea \Ñ Ñ-: :Ñµ Ñ-Ð" Ñ Ð£â€(tm)~ â€¢ Ñ / N / A- , â€ž Ð³ J â(tm)¦ Â" lL i Ð¹ tU *â- ,Â£'â- , Ð"| â€˜? Ð¡/ ' , Ñ† :z li W s 'ir r J Ð¹Ðµ -Ð" : -E: 'o: ;-t Louis Gtbv^jjso;-â€(tm) CÂ£O- S : Ne mințim și ne ascundem adevăratele sentimente, pentru că exprimarea liberă completă este o imposibilitate socială Încă de mici învățăm să ne ascundem gândurile, spunând celor înțepător și în siguranță ceea ce știm că vor să audă, aşteptând cu grijă să nu-i jignim Pentru cei mai mulți dintre noi acest lucru este firesc - există idei și valori pe care majoritatea oamenilor le acceptă și este inutil să argumentăm Atunci credem ce vrem, dar pe dinafară purtăm mască Există totuși oameni care văd astfel de rețineri ca pe o încălcare intolerabilă a libertății lor și care au nevoie să dovedească superioritatea valorilor și credințelor lor În cele din urmă, Lhough, argumentele lor convin doar pe câțiva și jignesc mult mai mult Motivul pentru care argumentele nu funcționează este că majoritatea oamenilor își păstrează ideile și valorile fără să se gândească la ele Există un conținut emoțional puternic în credințele lor: ei chiar nu doresc să fie nevoiți să-și lucreze obiceiurile de a gândi, iar atunci când îi provoci, fie direct prin argumente, fie indirect prin intermediul avilor, ei sunt hosti e Oamenii înțelepți și deștepți învață de la început că pot manifesta un comportament convențional și pot spune idei convenționale fără a avea să creadă în ele Puterea pe care acești oameni o obțin din blendiiig este aceea de a fi lăsați în pace să aibă gândurile pe care doresc să le aibă și să le exprime oamenilor cărora doresc să le exprime, fără a suferi izolatism - ostracism Odată ce s-au stabilit în poziție de putere, ei pot încerca să convingă un cerc mai larg de corectitudinea ideilor lor - poate lucrând indirect Nu fi atât de prost încât să-ți imaginezi că în vremea noastră vechile ortodoxii au dispărut Jonas Salk, de exemplu, a crezut că Știința a depășit politica și protocolul Așa că, în căutarea unui vaccin împotriva poliomielitei, a încălcat toate regulile - făcând public cu o dezvăluire înainte de a-l arăta comisiei științifice, luându-și creditul pentru vaccin fără a-l recunoaște pe omul de știință care a deschis calea, făcându-se un stea Poate că publicul l-a iubit, dar oamenii de știință l-au evitat Lipsa de respect pentru ortodoxiile comunității sale l-a lăsat izolat și a pierdut ani de zile încercând să vindece încălcarea și luptându-se pentru finanțare și cooperare Oamenii de putere nu numai că evită ofensa lui Salk, dar învață și să joace rolul vulpei dever și să prefacă atingerea comună Aceasta a fost stratagema escrocătorilor și a polițiștilor de-a lungul secolelor Lideri precum Julius Caesar și Franklin D Roosevelt și-au depășit poziția aristocratică naturală pentru a cultiva o familiaritate cu mau-ul comun Ei și-au exprimat această familiaritate prin mici gesturi, adesea simbolice, pentru a arăta oamenilor că liderii lor împărtășesc valorile populare, în ciuda statuilor lor diferite Extensia logică a acestei practici este capacitatea neprețuită de a fi totul pentru toți oamenii Când intri în societate, lasă în urmă propriile idei și valori și îmbracă-ți masca cea mai potrivită pentru grupul în care te afli Bismarck a jucat acest joc cu succes ani de zile - au fost oameni care au înțeles vag ce face, dar nu suficient de clar pentru a conta Oamenii vor înghiți momeala pentru că îi măgulește să creadă că tu împărtășește-le ideile, Ei nu te vor lua drept un ipocrit dacă ești atent - căci cum te pot acuza de ipocrizie dacă nu le spui exact ce reprezintă? Nici ei nu te vor vedea lipsit de valori Desigur că aveți valori - valorile pe care le împărtășiți cu ei, în timp ce în Ñ Ð / Ñ‚Ñ€Ð°Ð¿Ñƒ ** Â£ V ** - â€(tm) JjrÐ" 'Ñ´ Ð¢ Ð³ Oaia neagră ij â€˜c re: ri â€(tm)izLy* Ð¨Ð¹ iin :LiL?jTr y:rzr È˜TIR UP APELE Ð¢Ðž PRINCĂ PEȘTI Furia și emoția sunt contraproductive din punct de vedere strategic, trebuie să ucizi întotdeauna calmul și obiectivul Dar dacă îți poți înfuria dușmanii în timp ce rămâi calm, vei câștiga un avantaj hotărât Îndepărtează-ți dușmanii de halance: găsește spărtura din vanitatea lor prin care să-i zdrăngănești și ții sforile "ItZO OSity â- I J/ ' /fâ€(tm)iâ€(tm)' Ð" ," Ð´Ð"ÑƒÑ Ð"Ð³ Către (â€¢,â€¢?"; ,'(Ñ l! p, ÑŽ : â- Ñƒ - -h&tred de wâ€(tm)tai ycti ::yc,â€˜ : \e w:iyyo:t 'jT, t procedeTig -i ': f: fcol 'ii, JT ' sau shvi:Tl The shcMi Ts;fc'z!i \y; f //ibe Ð ⁄ -" \, Ð ,Ñ ́ â- ; : ti o:\ ii Ð Ð ⁄ // ry;tu sau/ ,' :': â- Ñ€Ð"/: â€TM^ Ð ?Ð cf '! I , iy r: â- ;'â€¢ s â- â- >; y *;Ð C,l!yt! ' cc !T-:/(?? Ð·ÑƒÑ ÐºÐ³Ð"Ñ- Ð¡Ð"Ñ - Ñ‚ÐºÑ iz zitLk: rt â€¢ z 'e: y irnvj *ol?y csPBatfcag ad; idc cssc \ tp v- :h / c cic â- jc;- th Ã¢ Zi/ rpmsdÃ(r)inp* ha â€(tm)i cÃ¢r- ti e prin T; ' tzf A- : â€¢ (ijl i * x , C JCJ DISPURĂ CEL PRANZ GRATUIT Ceea ce este oferit gratuit este periculos - de obicei implică fie un truc, fie o obligație ascunsă Ceea ce merită, merită plătit Plătind în felul tău, rămâi departe de recunoștință, vinovăție și înșelăciune De asemenea, este adesea înțelept să plătiți prețul întreg - nu există colțuri tăiate cu excelență Fii generos cu banii tăi și ține-i să circule, căci generozitatea este un semn și un magnet pentru putere Ð¯ ; :: is-Ñ Ñ‚, Ðž i :: ,':c sswe&f Ã(r)s â- > i , /f Â£ * â- â€(tm) - - â€¢* - I Ð' Ñƒ q hi â€"X Li ''> Ð£ Acolo; eu: o t c::t Sa : <>/ t Ð¡Ðž lâ€(tm)Lâ€(tm) 'i? ' 'A- ; M 'T'IU C PÐ³'/ ' - i, , â- â€ , jâ€(tm) f - â- â€¢' a â- !:j j â€(tm)i j Ð" j > lr Si/,, jt Â", t* t Ð³ Tâ€(tm)È(tm) t zÂ(r) z I i Â" - fi Ðº Ð¸ Â" + L ,, !â€¢ â€¢ iu Ñ Ð°* IL/ t :~e c ipÃ(r)y, Â"* h xÐ† Ð› J j , V â€(tm) â- / Ð" refg/tksr Ð"Ð¨ o/ â€(tm)i, xcr": Ð""?Ñ-* :â€¢ , l" c; ! ? Ð³/Ð Ð· w -?r; "j â€(tm)-ce ~ ;d , , z este Ð£Ð˜Ð Ð" Of c'iycâ€(tm): , ?:v io ::cc it t â€(tm);zc: Pe tărâmul puterii, totul trebuie judecat după costul său și totul are un preț Ceea ce este oferit gratuit sau la chilipiruri vine adesea cu un preț psihologic - sentimente complicate de obligație, comp romi cu calitatea, nesiguranța pe care acele compromisuri o aduc, la nesfârșit Cei puternici învață devreme să își protejeze resursele cele mai valoroase: independente și spațiu de manevră Plătind prețul întreg, ei se mențin ei înșiși liberi de încurcături și griji periculoase A fi deschis și flexibil cu banii atrage, de asemenea, valoarea generozității strategice, o variație a vechiului truc de "a dărui atunci când ești pe cale să primești " Făcând cadoul corespunzător, îl obligați pe beneficiar, generozitate înmoaie oamenii - pentru a fi înșelat Câștigând o reputație de liberalitate, câștigi admirația oamenilor în timp ce îi distragi atenția de la jocurile tale de putere Pentru toți cei care sunt capabili să se joace cu bani, alte mii sunt blocate într-o sală de autodistrugere Ð³cfu pentru a folosi banii în mod creativ și strategic Aceste tipuri reprezintă polul opus celor puternici și trebuie să înveți să-i recunoști - fie pentru a evita natura lor veni-sonoua, fie pentru a le transforma inflexibilitatea în avantajul tău: Peștii lacomi iau partea umană din bani Rece și nemilos, ei văd doar bilanțul fără viață; Considerându-i pe ceilalți doar ca pe niște pioni sau obstacole în căutarea lor de bogăție, aceștia se descurcă cu sentimentele oamenilor și își înstrăinează aliații valoroși Nimeni nu vrea să lucreze cu cei lacomi lÃ(r)sh, iar de-a lungul anilor ajung izolați, ceea ce de multe ori dovedește distrugerea lor De asemenea, sunt ușor de înșelat: pur și simplu trageți-i cu momeala banilor ușori și vor înghiți cârligul, firul și platina Fie evită-i înainte să te exploateze, fie joacă-te cu lăcomia lor în folosul tău Oamenii puternici judecă totul după cât costă, nu doar în bani, ci și în timp, demnitate și pace a lui nrind Și asta este exact ceea ce Bargain Demons nu pot face Pierzând timp prețios săpând după chilipiruri, se îngrijorează la nesfârșit de ceea ce ar fi putut obține în altă parte pentru puțin mai puțin În plus, obiectul chilipir pe care îl cumpără este adesea ponosit; poate că are nevoie de reparații costisitoare sau va trebui înlocuit de două ori mai repede decât un articol de înaltă calitate Aceste tipuri ar putea părea că le dăunează doar pe ei înșiși, dar atitudinile lor sunt contagioase Sadicii financiari joacă jocuri de putere vicioase cu banii ca o modalitate de a-și afirma puterea S-ar putea, de exemplu, să te facă să aștepți banii care ți se datorează, promițându-ți că cecul este prin poștă Sadiștii par să creadă că plătirea pentru un lucru le oferă dreptul de a tortura și a abuza vânzătorul Nu au niciun simț al elementului de curtean în bani Dacă sunteți suficient de ghinionist să fii invoiat cu acest tip, acceptarea unei pierderi financiare poate fi mai bine pe termen lung decât să te încurci în jocurile lor de putere distructivă Generozitatea are o funcție definită în putere: atrage tl THE s, : L ' L*', Ð† Ð¡ Ð† u jâ€(tm)LYz, Ð˜ oamenii, îi înmoaie, îi face aliați Dar trebuie să fie folosit strategic, cu un sfârșit definit în miiid Pe de altă parte, Giversf sunt diseminați pentru că vor să fie iubiți și admirați de toți Iar generozitatea lor este atât de indiscriminată și de nevoiașă încât s-ar putea să nu aibă efectul dorit: dacă dăruiesc unuia și tuturor, de ce ar trebui să se simtă special destinatarul? Oricât de atractiv ar părea să-l facă pe un indiscriminal Dăruitor de Ð•Ð¿Ð°Ð³Ðº, în orice implicare cu acest tip, te vei simți adesea împovărat de nevoile lor emoționale nesatiabe y- vFv; Â(r)y TXT; iXT-T , \ ' 'â- â- â- Ð£ ji; * Ñ-Ñ‰ Ñ 'Ñ‚ : -anunț¶; / Ð-Ñ‡ - ? ' Ð³ ' Ð¨ ; â- j : Ð-Ð- Ð° Ñ-Ð³Ñƒ Ñ ÑƒÑ- ;â€(tm) > â- fjf 't: ' È˜ ^È˜iÈ˜pjC eu * i", ", Ñƒ? ;: Z":' , EVITAȚI SĂ PĂȘIȚI ÎN PANTOFIILE UNUI BĂRBAT MARI j" ? â- - iir â- Ceea ce se întâmplă mai întâi pare întotdeauna mai frumos și mai original decât ceea ce vine mai târziu Dacă reușiți un bărbat grozav sau aveți un părinte celebru, va trebui să le dublați realizările pentru a-i eclipsi Nu vă pierdeți în umbra lor sau blocați într-un zgomot din trecut creat de dvs : stabiliți-vă propriul nume și identitate schimbând cursul Ucide pe tatăl prevăzător, disprețuiește-i moștenirea și câștigă putere strălucind în felul tău În multe regate antice, de exemplu Bengal și Sumatra, după ce regele a condus câțiva ani, supușii săi l-au executat Acest lucru a fost făcut parțial ca un ritual de reînnoire, dar și pentru a-l împiedica să devină prea puternic Acum că nu mai era prin preajmă pentru ca onorurile lui să-i urce la cap, putea fi venerat ca un zeu Între timp, câmpul fusese eliberat pentru a se instaura o nouă și tânără ordine Atitudinea ambivalentă, ostilă față de rege sau tatăl ligure își găsește expresie și în legendele eroilor care nu-și cunosc tatăl Moise, omul arhetipal al puterii, a fost găsit părăsit printre nisipuri și nu și-a cunoscut niciodată părinții; fără un tată care să concureze cu el sau să-l limiteze, el ar putea atinge culmile puterii Mai târziu, în viața sa, Alexandru cel Mare a răspândit povestea că zeul Jupiter Amon l-a născut, nu Filip al Macedoniei Legendele și ritualurile ca acestea elimină tatăl uman pentru că el simbolizează puterea distructivă a trecutului Trecutul îl împiedică pe tânărul erou să-și creeze propria lume - trebuie să facă așa cum a făcut tatăl său, chiar și după ce acel tată este mort sau fără putere Eroul trebuie să se încline și să zgârie înaintea predecesorului său și să cedeze tradiției și precedentului Puterea depinde de capacitatea de a distruge un vid, de a ocupa un câmp care a fost curățat de greutatea moartă a trecutului Abia după ce figura tatăl a fost eliminată în mod corespunzător, vei avea spațiul necesar pentru a crea și a stabili o nouă ordine Există mai multe strategii pe care le puteți adopta pentru a realiza acest lucru ZLSi'd J'Uj/Ã(r)lrig Ð Ð¡ -â€(tm)gr v //"A J k L Ã(r) XL t - - li L ? ; â€(tm), â- â€(tm)"Ð¡ Ð› /ja Ð³Ñ‚/Ñ† i din >K ' S csr â€(tm) : /â- â- â€(tm) /vYty r' ' a ajutat t â€(tm)is oj isgr^: fithGy!fe{ivi:ig tÃ(r)ii â- â-¡ivn : : â- â- ingÄƒijoizslesve i ' ?(' ''"Ð¡ ' ' jC'U â- f / ': />i jm-' j L; f>,â€˜ f^!Q:!J n:y WÃŽt 'â- ;yi :\t? :^y r;r i : Ð³ rece yizlded Ã(r) i':rf:il th^ [yric Ñ-Ð / idcrrce 'aici;?â€ ? tâ€(tm) : ' ' 'fer cc:: cr!y, r'-i \'\ss ;i,Ã(r)t$g & â- ; Ð³Ð" Ð' e>/d fcncyr evcr zi tc ;J:el I:) facile f'ri' ALTASAR SÃ(r)ACfAN, A ?gc;;et :i :: mt fc â- :â-¡ este, tranflated ny CilFJSTOPlLEK Maure a Poate că cea mai simplă modalitate de a scăpa de umbra trecutului este pur și simplu să o slăbești, jucând pe antagonismul atemporal dintre generații, să-i confrunți pe tineri împotriva bătrânilor Pentru aceasta aveți nevoie de o figură mai veche la pilotă Distanța pe care o stabilești față de predecesorul tău cere adesea ceva simbolism, un mod de advcrtisirigihelfpublic Louia XIV, de exemplu, a creat un astfel de simbolism atunci când a respins palatul tradițional al regilor francezi și și-a construit propriul palat din Ver-sailles Urmează-i exemplul: nu te lasă niciodată văzut ca urmând calea predecesorului tău Dacă o faci, nu-l vei depăși niciodată Trebuie să-ți demonstrezi fizic diferența, stabilind un stil și un simholism care să te deosebească Există un fel de prostie încăpățânată care reapare de-a lungul istoriei și este un impediment puternic în calea puterii: credința superstițioasă că, dacă persoana dinaintea ta a reușit brusc făcând A, B și C , poți să-și recreeze succesul prin făcând același lucru Această abordare a cookie-ului-cultei îi va seduce pe cei necreativi, pentru că este ușor, și face apel la minuscul și lenea lor Dar circumstanțele nu se repetă niciodată exact Trebuie să adoptați o strategie nemiloasă față de trecut: ardeți toate cărțile "predecesorilor noștri și antrenați-vă să reacționați în fața circumstanțelor pe măsură ce se întâmplă În cele din urmă, plenitudinea și prosperitatea tind să ne facă leneși și inactivi: atunci când puterea noastră este sigură, nu avem nevoie să acționăm Acesta este un pericol serios Trebuie să fii pregătit să revii la punctul unu din punct de vedere psihologic, mai degrabă decât să te îngrași și să lenevi de prosperitate Cât de des triumfurile noastre timpurii ne transformă într-un fel de caricatură a noastră înșine Oamenii puternici recunosc aceste capcane; se luptă în mod constant să se recreeze pe ei înșiși Tatălui nu trebuie lăsat să se întoarcă; el trebuie să fie ucis la fiecare pas al drumului 't;Èš Ð"? rr £, '' r,' 'j Ð"/Ð" ! â€(tm)'i â€˜'Ð" ,! Ð"\Ðµ ; te â€"- ÑŒ â- - - â€¢:Â"Ñƒ ol '; "â€(tm) t) Ñ , Ð¸ â- â- Z eu! â- r'' ; â€¢ - ' - â- â- > â- â€(tm) wer? ; â€(tm)j â€¢:â- Ð£,, â€(tm)vd $f 'â- - + â- â- â€(tm) , Cf Ñ€Ð³Ñ€/ÐµÑ ',Â±?Ñ‰ dinamica a fost instabilă și disfuncțională, inevitabil a existat o singură persoană care a fost agitatorul, făcător de probleme În sesiunea sa, el izola simbolic acest măr putred, așezându-l pe el sau pe el în afară de ceilalți, chiar dacă doar la câțiva metri Încet, ceilalți membri ai familiei ar vedea fizic persoană separată ca sursă a dificultății lor Odată ce recunoașteți cine este agitatorul, Ñ€Ð / Ñ-Ð¿ să-l comunicați altor oameni va realiza foarte mult, Retnepiber: Agitatorii prosperă ascunzându-și grupul, disimulându-și acțiunile între reacțiile altora Faceți acțiunile lor vizibile și își vor pierde puterea de a supăra Un element cheie în jocurile de strategie este izolarea puterii inamicului La șah încerci să-l încolțești pe rege În jocul chinezesc ga, încerci să izolezi forțele inamicului în buzunare mici, făcându-le innobile și ineficiente Adesea este mai bine să-ți izolezi inamicii decât să-i distrugi - pari mai puțin brutali Rezultatul, totuși, este același, căci în jocul puterii, izolarea înseamnă deith Cea mai eficientă formă de izolare este cumva separarea pe cei care fac probleme de puterea lor Când ÐœÐ°Ð / Tse-Lung a vrut să elimine Ð°Ð¿ inamicul din elita conducătoare, el nu s-a confruntat direct cu persoana; el a lucrat în tăcere și pe furiș să-l izoleze pe bărbat, să-și împartă aliații și să-i îndepărteze de el, să-și micșoreze sprijinul În curând, omul avea să dispară de unul singur În cele din urmă, motivul pentru care loviți la păstor este că o astfel de acțiune va descuraja oile dincolo de orice măsură rațională Cu liderul dispărut, centrul de greutate a dispărut; nu are ce sa se invarta in jurul arounci si totul se destrama Țintește spre lideri, doborâți-i și căutați oportunitățile nesfârșite în confuzia care va urma MUNCĂ LA INIMILE ȘI MINȚILE ALTLOR â€(tm)J S' * / Coerciția creează un reacționar care în cele din urmă va lucra împotriva ta Trebuie să-i seduci pe alții să-și dorească să se miște în direcția ta O persoană pe care ai sedus-o devine pionul tău loial Și modalitatea de a-i seduce pe ceilalţi este de a opera asupra psihologiilor lor individuale şi puncte slabe Înmoaie cei rezistenți lucrând la emoțiile lor, jucându-se cu ceea ce le este drag și cu ceea ce le este frică Ignorați inimile și mințile celorlalți și ei vor crește pentru a vă încuraja În jocul puterii, ești înconjurat de oameni care nu au absolut niciun motiv să te ajute decât dacă este în interesul lor să facă acest lucru Și dacă nu ai nimic de oferit interesului lor propriu, probabil că îi vei face ostili, căci ei vor vedea în tine doar un concurent în plus, încă o pierdere a timpului lor Cei care depășesc această răceală predominantă sunt cei care găsesc cheia care descuie inima și mintea străinului, seducându-l în colțul lor, dacă este necesar, înmoaie-l pentru un pumn Dar majoritatea oamenilor nu învață niciodată această parte a jocului Când întâlnesc pe cineva nou, în loc să se întoarcă și să cerceteze pentru a vedea ce face această persoană unică, ei vorbesc despre ei înșiși, dornici să-și impună propria voință și prejudecăți Poate că nu știu, dar creează în secret un inamic, un rezistor, pentru că nu există mai mult în a te înfuria decât să-ți ignori individualitatea, să-ți fie necunoscută propria psihologie Amintiți-vă: cheia persuasiunii este înmuierea oamenilor și descompunerea lor, cu blândețe Seduceți-i cu o abordare în două direcții: lucrați la emoții și jucați-vă cu slăbiciunile lor intelectuale Fiți atenți atât la ceea ce îi separă de toți ceilalți (psihologia lor individuală], cât și la ceea ce împărtășesc cu toți ceilalți (răspunsurile lor emoționale de bază) Îndreptați-vă către emoțiile primare - dragoste, ură, gelozie Odată ce le mutați emoțiile le-ai redus controlul, făcându-i mai vulnerabili la persuasiune Când TE Lawrence se lupta cu turcii în deerta Orientului Mijlociu în timpul Primului Război Mondial, a avut o epifanie: i s-a părut că războiul convențional și-a pierdut valoarea Soldatul de modă veche s-a pierdut în armatele enorme ale vremii, în care era ordonat ca un pion fără viață Lawrence a vrut să întoarcă asta Pentru el, mintea fiecărui soldat era regatul pe care trebuia să-l cucerească Un soldat angajat, motivat din punct de vedere psihologic, ar lupta mai tare și mai creativ decât o marionetă Percepția lui Lawrence este și mai adevărată în lumea de astăzi, unde atât de mulți dintre noi ne simțim înstrăinați, anonimi și suspicioși față de autoritate, ceea ce face ca jocurile de putere și forța să fie și mai contraproductive și periculoase În loc să manipulați pionii fără viață, faceți-i pe cei de partea voastră convinși și entuziasmați de cauza în care i-ați înrolat Și pentru a realiza acest lucru trebuie să vă ocupați de psihologiile lor individuale Nu presupuneți niciodată cu stângăcie că tactica care a funcționat asupra unei persoane va funcționa neapărat și asupra alteia Cea mai rapidă modalitate de a securiza mințile oamenilor este prin a demonstra, cât mai simplu posibil, modul în care o acțiune îi va aduce beneficii Interesul propriu este cel mai puternic motiv dintre toate: cauza mare poate capta mințile, dar odată ce prima sclipire de entuziasm este ovei, interesul va semnala - cu excepția cazului în care există ceva de câștigat Interesul propriu este fundația solider Oamenii care se pricep cel mai bine la mințile oamenilor sunt adesea artiști, intelectuali și cei cu o natură mai poetică Acest lucru se datorează faptului că ideile sunt cel mai ușor comunicate prin metafore și imagini Prin urmare, este întotdeauna o politică bună să ai în buzunar cel puțin un artist sau un intelectual care poate face apel concret pentru mintea oamenilor În sfârșit, învață să joci jocul numerelor Cu cât baza de sprijin este mai largă, cu atât puterea este mai puternică Și tu trebuie să câștigi constant mai mulți aliați la toate nivelurile - inevitabil va veni un moment când vei avea nevoie de ei DEZARMAȚI ȘI ÃŽNFURIATE CU EFECT DE OGLINZĂ Oglinda reflectă realitatea, dar este, de asemenea, instrumentul perfect pentru înșelăciune: atunci când vă oglindiți inamicii, făcând exact așa cum fac ei, ei nu își pot da seama de strategia ÐœÐ³Ñ‚-rorEffeet-i batjocorește și îi umilește, făcându-i exagerat de reacție Ținând o oglindă în fața psihicului lor, îi seduci cu iluzia că le împărtășești valorile; ridicând o oglindă la acțiunile lor, îi înveți un le$-fiu Puțini pot rezista puterii efectului ÐœÐ³Ñ‚Ñ‚Ð / Ð³ b jâ€(tm) f Oglinzile au puterea de a ne deranja Privind la reflectarea noastră în oglindă, vedem cel mai adesea ceea ce vrem să vedem - imaginea despre noi înșine cu care ne simțim cel mai confortabil Am încercat să nu ne uităm prea atent, ignorând ridurile și petele, dar dacă ne uităm cu atenție la imaginea reflectată, uneori simțim că ne vedem pe noi înșine așa cum ne văd alții, ca o persoană printre alți oameni, mai degrabă un obiect decât un obiect snbject Folosind Efectele de oglindă, recreăm simbolic această putere tulburătoare prin oglindirea acțiunilor altor oameni, mimând mișcările lor pentru a le tulbura și a le enerva Făcuți să se simtă batjocoriți, clonați, ca un obiect, o imagine fără soni, se înfurie Sau faceți același lucru ușor diferit și s-ar putea simți di È(tm)arm ed - le-ați reflectat perfect dorințele și dorințele Efectul conține o mare putere deoarece operează asupra celor mai primitive emoții Există efecte oglindă principale în aria de putere: Dacă faci ceea ce fac dușmanii tăi, urmându-le acțiunile cât de bine poți, ei nu pot vedea ce faci tu - sunt orbiți de oglinda ta Strategia lor de a trata cu tine depinde de faptul că reacționezi la ei într-un mod caracteristic pentru tine; neutralizează-l jucând un joc de mimă cu ei Tactica are un efect batjocoritor, chiar înfuriant Cei mai mulți dintre noi ne amintim de experiența din copilărie a cuiva care ne tachina repetându-ne cuvintele exact - după un timp, de obicei nu mult, am vrut să le dăm un pumn în față Lucru s j : râ€(tm) Ð¢Ð"Ð¢ÐŸÐ¢" J Ð(tm)Ð KG?- M mai subtil ca adult, poți să-ți deranjezi adversarii în acest fel; Protejează-ți propria strategie cu oglinda, întinzi capcane invizibile sau împingeți adversarii în capcana pe care ți-au plătit-o | Toți suntem pro- intemeiat in dragoste cu noi insine Efectul Narcis-sus joacă pe acest narcisism universal: privești adânc în sufletele altor oameni; găsește-le cele mai mari dorințe, valorile, durerile, spiritul lor; și o reflecti înapoi la ei, transformându-te într-un fel de imagine în oglindă Capacitatea ta de a le reflecta psihicul îți oferă o mare putere asupra lor; ei pot simți chiar și o râpă de Iove Cu efectul moral, îi înveţi pe alţii un fiu Ies dându-le un gust din propria lor medicină Oglindiți ceea ce ți-au făcut ei și faci asta într-un mod care îi face să realizeze că le faci exact ceea ce ți-au făcut ei Îi faci să simtă că comportamentul lor a fost neplăcut, așa cum ar trebui să te audă plângându-te și te plângi despre asta, ceea ce doar le ridică apărarea Și pe măsură ce simt rezultatul acțiunilor lor în oglindă, își dau seama în cel mai profund sens cum îi rănesc sau îi pedepsesc pe alții cu comportamentul lor nesocial Orororile sunt extrem de înșelătoare, deoarece creează un sentiment că te uiți la lumea reală De fapt, totuși, te uiți doar la o piesă f g laÈ(tm)È(tm), care, după cum știe toată lumea, nu poate arăta lumea exact așa cum este: fiecare- Lucrul dintr-o oglindă este inversat Efectul halucmator vine din crearea unei Ñ Ð / Ñ€Ñƒ perfecte a unui obiect, a unui loc, a unei persoane Acest Ñ Ð / Ñ€Ñƒ acționează ca un fel de manechin - oamenii îl iau drept lucru real, pentru că are aspectul fizic al unui lucru real Aceasta este tehnica preeminentă a escrocilor, care inimă strategic lumea reală pentru a vă înșela De asemenea, are aplicații în orice arenă care necesită camuflaj PREDICAȚI NEVOIA PENTRU SCHIMBARE, DAR NU REFORMATI NICIODATA Ð¢ÐžÐž MULT O dată Toată lumea înțelege nevoia de schimbare în mod abstract, dar la nivel de zi cu zi oamenii sunt creaturi de obicei Prea multă inovație este traumatizantă și va duce la revoltă Dacă sunteți nou într-o poziție de putere sau un străin care încearcă să construiască o bază de putere, faceți o demonstrație de a respecta vechiul mod de a face lucrurile Dacă schimbarea este necesară, faceți-o să se simtă ca o îmbunătățire ușoară față de trecut Psihologia umană conține multe dualități, una dintre ele fiind aceea că, chiar dacă oamenii înțeleg nevoia de schimbare, știind cât de important este ca instituțiile și indivizii să fie ocazional rcncwed, ei sunt, de asemenea, iritați și supărați de schimbările care îi afectează personal Ei știu că schimbarea este necesară și că noutatea oferă alinare de plictiseală, dar în adâncul lor se agață de trecut Schimbarea în abstract, sau schimbarea superficială, ei doresc, dar o schimbare care tulbură obiceiurile și rutinele de bază le deranjează în mod evident Nicio revocare nu a avut loc fără o reacție puternică ulterioară împotriva ei, pentru că, pe termen lung, vidul pe care îl creează se dovedește prea tulburător pentru animalul uman, care asociază inconștient astfel de goluri cu moartea și haosul Oportunitatea de schimbare și reînnoire îi ademenește pe oameni de partea revoluției, dar odată ce entuziasmul lor se estompează, ceea ce va fi, ei rămân cu un oarecare gol, găzduind trecutul, creează o deschidere pentru ca acesta să se strecoare înapoi Pentru Machiavelli, profetul care predică și aduce schimbarea nu poate supraviețui decât luând armele: atunci când masele tânjesc inevitabil după trecut, el trebuie să fie gata să folosească forța Dar profetul înarmat nu poate rezista mult decât dacă creează rapid un nou set de valori și ritualuri pentru a le înlocui pe cele vechi și pentru a calma anxietățile celor care se tem de schimbare, este mult mai ușor, și mai puțin sângeros, să faci un fel de escrocherie joc Predicați schimbarea cât de mult doriți și chiar puneți în aplicare reforma voastră, dar dă-le aspectul reconfortant al evenimentelor și tradițiilor mai vechi Un simplu gest precum folosirea unui titlu sau păstrarea numărului Ð²Ð°Ñ‚Ðµ pentru un grup, te va lega de trecut și te va sprijini cu autoritatea istoriei O altă strategie de a deghiza schimbarea este de a face o afișare publică și zgomotoasă a sprijinului pentru valorile: din trecut Pare a fi un fan al tradiției și puțini vor observa cât de ÑˆÑ-Ñ Ð / Ð¿-vențional ești cu adevărat Renașterea Florence avea o republică veche de secole și era suspicios față de orice persoană care și-a depășit tradițiile Cosimo de' Medici a făcut o demonstrație de susținere entuziastă pentru republică, în timp ce, în realitate, a lucrat pentru a aduce dty sub controlul familiei sale bogate În formă, MediciÂ" au păstrat înfăţişarea unei republici* în esenţă au făcut-o neputincioasă Ei au promulgat în liniște o schimbare radicală, părând în același timp să protejeze tradiția Răspunsul la conservatorismul înnăscut al oamenilor este acela de a face față tradiției Iden-LÃ(r)fy elemenii din revolutia ta! pe care se poate face să pară că se construiește pe trecut Spune lucrurile potrivite, fă un spectacol de confonnitate și, între timp, lasă teoriile tale să-și facă treaba radicală În cele din urmă, oamenii puternici acordă atenție zeitgeist-ului Dacă reforma lor este prea înaintea timpului său, puțini o vor înțelege și va stârni anxietatea și va fi interpretată greșit Schimbările pe care le faci trebuie să pară mai puțin inovatoare decât sunt Urmăriți zeitgeist Dacă lucrați într-un timp tumultuos, aveți putere de câștigat prin predicarea unei re tura în trecut, a Ñ Ð / Ñ‚ fort, tradiție și ritual, în timpul unei perioade de stagnare, pe de altă parte, jucați cÃ¢rd of reform and revolutioii - dar fereste-te de ce te obosești Cei care termină o revoluție sunt rareori cei care o încep J NU APARE NICIODATĂ Ð¢ÐžÐž PERFECT 'f'J' I i-"iiT Să arăți mai bun decât alții este întotdeauna periculos, dar cel mai periculos dintre toate este să arăți că nu ai defecte sau slăbiciuni Invidia creează dușmani tăcuți Este inteligent să arăți ocazional defecte și să admiti vicii inofensive} pentru a abate invidia și a părea mai uman și mai accesibil Doar zeii și morții pot părea perfecți cu impunitate Animalului uman se confruntă cu greu cu sentimentele de inferioritate În fața unei abilități, talent sau putere superioare, suntem adesea deranjați și ne simțim rău; acest lucru se datorează faptului că cei mai mulți dintre noi avem un sentiment umflat de noi înșine, iar atunci când întâlnim oameni care ne depășesc, ei ne explică că suntem de fapt mediocru, sau cel puțin nu atât de genial pe cât am crezut Această tulburare a imaginii noastre de sine nu poate dura mult timp fără a stârni emoții urâte La început simțim invidie Dar invidia nu ne aduce nici confort, nici mai aproape de egalitate Nici nu putem admite că îl simțim, pentru că este descurajat din punct de vedere social - a arăta invidie înseamnă a admite că te simți inferior Așa că o deghăm în multe feluri, cum ar fi găsirea de motive pentru a critica persoana care ne face să simțim asta Există mai multe strategii pentru a face față emoției insidioase și distructive a invidiei În primul rând, înțelegeți că, pe măsură ce câștigați putere, cei de mai jos vă vor simți invidioși pe voi S-ar putea să nu o arate, dar este inevitabil Nu accepta cu naivitate farada pe care ti-o arata - citeste printre randurile criticilor lor, micile lor remarci sarcastice, semnele de injunghiere in spate, laudele excesive care te pregatesc pentru o cadere, privirea plina de ranchiuna in ochi Jumătate din problema invidiei vine atunci când nu o recunoaștem până nu este prea târziu În al doilea rând, așteaptă-te că atunci când oamenii te invidiază, vor lucra împotriva ta în mod insidios J Vor pune obstacole în calea ta pe care nu le vei prevedea Este greu să te aperi împotriva unui astfel de atac Deoarece este mult mai ușor să eviți să creezi invidie în primul rând decât să scapi de ea odată ce este acolo, ar trebui să elaboreze strategii pentru a o preveni înainte să crească Devenind conștient de acele acțiuni și calități care creează invidie, puteți scoate dinții din ea înainte de a vă ronțăi până la moarte Un mare Hanger în tărâmul puterii este îmbunătățirea bruscă a norocului - o promovare neașteptată, o victorie sau un succes care pare să iasă din acum Acest lucru va provoca cu siguranță invidia printre foștii tăi colegi Când arhiepiscopul Retz a fost promovat la gradul de cardinal, în , el știa foarte bine că mulți dintre foștii săi colegi îl invidiau Înțelegând nebunia de a-i înstrăina pe cei de sub el, Retz a făcut tot ce a putut pentru a-și minimiza meritul și a sublinia rolul norocului în succesul său Pentru a-i liniști pe oameni, a acționat nesimțit și cu respect, de parcă nimic nu s-ar fi schimbat El a scris că aceste politici înțelepte "produc un efect bun, diminuând invidia care era con ce veci împotriva mea" Folio w Exemplul lui Relz Subliniază subtil cât de prost ai fost, pentru ca fericirea ta să pară mai accesibilă altor oameni, iar nevoia de invidie mai puțin acută Pentru a abate invidia, afișează o slăbiciune, o minoră indiscrcticni sociale, un vi ce inofensiv Feriți-vă de unele deghizări ale invidiei Elogiul excesiv este un semn aproape sigur că persoana care te laudă te invidiază; fie te pregătesc pentru o cădere - îți va fi imposibil să fii la înălțimea laudelor lor - fie își ascuți b Ia des la spatele tău În același timp, cei care sunt hipercitici cu tine sau care te defăimează public, probabil te invidiază ca fiind bine Recng- numiți comportamentul lor ca invidie deghizată și feriți-vă de capcana strângerii reciproce cu noroi sau de a le duce criticile la sfârșit Câștigă-ți răzbunarea ignorând sau evitându-le prezența neplăcută, lăsându-i să se tocească într-un iad al lor creare Z L ? Ð† -Ð" JiV J -D, NU TRECEȚI DE MARCA CARE ȚI-AȚI ȚINTIT; ÎN VICTORIE, ÎNVĂȚĂ CÂND SĂ OPRIȚI Momentul victoriei este adesea momentul celui mai mare perii În căldura victoriei, aroganța și excesul de încredere te pot împinge peste obiectivul pe care ți-l țintisei și mergând prea departe, îți faci mai mulți dușmani decât înfrângi Nu permite succesului să-ți vină în cap Nu există niciun substitut pentru strategia și planificarea atentă Stabilește-ți un obiectiv și, când îl atingi, oprește-te Puterea are propriile ritmuri și modele Cei care reușesc la joc sunt cei care controlează modelele și le modifică după bunul plac, menținând oamenii dezechilibrat în timp ce stabilesc tempo-ul Esența strategiei este să controlezi ce urmează, iar exaltarea victoriei îți poate deranja capacitatea de a controla ceea ce urmează în două moduri În primul rând, îți datorezi succesul unui tipar pe care ești apt să încerci să-l repeți Veți încerca să continuați să vă mișcați în aceeași direcție fără să vă opriți să vedeți dacă aceasta este încă direcția cea mai bună pentru dvs În al doilea rând, succesul tinde să-ți ajungă în cap și să te facă emoțional Simțindu-te invulnerabil, faci mișcări agresive care anulează în cele din urmă victoria pe care ai obținut-o Lecția este simplă: cei puternici își schimbă ritmurile și modelele, își schimbă cursul, se adaptează circumstanțelor și învață să improvizeze În loc să-și lase picioarele dansatoare să-i împingă înainte, se dau înapoi și se uită încotro merg Este ca și cum fluxul lor de sânge ar avea un fel de antidot împotriva intoxicării victoriei, lăsându-i să-și controleze emoțiile și să se oprească mental când au obținut succesul Ei se stabilesc, își oferă spațiu pentru a reflecta la ceea ce sa întâmplat, examinează rolul circumstanțelor și al norocului în succesul lor Norocul și circumstanțele joacă întotdeauna un rol în putere Dar, în ciuda a ceea ce ați putea crede, norocul este mai periculos decât ghinionul Ghinionul învață lecții valoroase despre răbdare, timp și necesitatea de a fi pregătit pentru ce e mai rău; bun hiek te amăgește Ñ‚Ñ-Ð¸- sr Q /Ð"Ðµ ct/jss- / ( " ''Ð¡' Ð³ ÐµÐ³Ð / Ð"- * L r Ñ- Cb Â£ uâ€(tm) Ñ- * vedea > /, Lei â€(tm)â€(tm)Ð¸ â- â- ,/â€(tm) cer -:? ÑŒ j >vt, ? / g ? Ñ€ ?Ñ Ð / Ð / z' r Ñ- Ñ‚Ñ â€˜â€(tm): â€˜ -Ñƒ /Ð•Ð• J Ñ-"Ð¡,â€˜Ð¡ ;Ð° Ñ /Ð / Ñƒ * ÑƒÑ Ð³ Ð³ Ñµ - j Ð›â€(tm) ' â€(tm)ÐŸ ; ; â- â- ; , A- ; Ð³ A- , Ð³:'-Ñ Ð³ :' /,; Ñ -'Ñ ' â€˜Ð³ A- * Ð³ Ñ Ð" \ ! '! Ð¸/ , : ;?re C ':J adversarii vor realiza că au lovit un nerv, un călcâi al lui Ahile Și o vor prinde din nou și din nou Faceți din față o mască fără formă și vă veți înfuria și dezorienta colegii și adversarii tăi intrigatori Un bărbat care a folosit această tehnică a fost baronul James Rothschild Un evreu german la Paris, într-un conflict hotărât nefavorabil pentru străini, Rothschild nu a luat niciodată un atac Ñƒ asupra lui personal În plus, s-a adaptat la climatul politic, oricare ar fi acesta Rothschild le-a acceptat pe toate și s-a amestecat În timp ce el s-a adaptat și a prosperat, fără să arate niciodată o formă, toate celelalte mari familii care începuseră secolul extrem de bogate au fost distruse în schimbările complicate ale perioadei și întorsăturile norocului Atașându-se de trecut, ei și-au dezvăluit îmbrățișarea unei forme Pe măsură ce îmbătrânești, trebuie să te bazezi și mai puțin pe trecut Fii vigilent ca nu cumva forma pe care a luat-o personajul tău să te facă să pari o relicvă Nu uita, totuși, că lipsa de formă este o poziție strategică Îți oferă spațiu pentru a crea tactică! surprize; pe măsură ce dușmanii tăi se luptă să ghicească următoarea ta mișcare, își dezvăluie propria strategie, punându-i într-un dezavantaj hotărât Păstrează inițiativa de partea ta, punându-ți dușmanii în situația de a nu acționa niciodată, de a reacționa constant Le împiedică spionajul și inteligența Amintiți-vă: lipsa de formă este un instrument Nu-l confunda niciodată cu un stil care să-și adauge fluxul sau cu o resemnare religioasă față de întorsăturile norocului Folosești lipsa de formă, nu pentru că creează armonie interioară și pace, ci pentru că îți va crește puterea În sfârșit, să înveți să te adaptezi la fiecare nou circumstanța înseamnă a separa evenimentele prin proprii tăi ochi și, deseori, a ignora sfaturile conform cărora oamenii îți vând în mod constant calea Înseamnă că în cele din urmă trebuie să arunci legile pe care alții le predică și cărțile pe care le scriu pentru a-ți spune ce să faci și sfaturile înțelepte ale bătrânului Bazează-te prea mult pe ideile altora și ajungi să iei o formă care nu a fost creată de tine Fii brutal cu trecutul, în special cu al tău, și nu ai niciun respect pentru filozofiile care ți se impun 